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KTSO Ticaret Heyeti Organizasyonu kapsaminda diizenlenen ikili is gériismeleri Londra’nin
Kensington boélgesinde Copthorne Tara Hotel'de yapildi

Alilkamacioglu:Zihracatcimizin
onuni acmak icin @rhik sahadayiz”

“Ontimize koydugumuz ihracat yili hedefinin en énemli adimlarindan birini ingiltere saatiyle 10.00-17.00 saatleri arasinda diizenlenen etkinlige Kibris'tan
attik. ihracatimizin ve ihracatcimizin niinti acmak icin artik sahadayiz ve benzer — farkli sektérlerden 14 retici-ihracatcl firma katilarak, ingiltere’den ve diinyanin
organizasyonlarla diger lkelerde de sahada olmaya devam edecegiz” farkli yerlerinden gelen potansiyel is ortaklari ile bulustu.

Kibris Turk Sanayi Odasi’'nin (KTSO) tlkenin ihracat potansiyelini gliclendirmek ikili gérismelerde, zeytin ve zeytinyagi, endiistrivel mutfak driinleri, tugla,
amaciyla ilk kez duzenledigi Londra Ticaret Heyeti etkinligi, Londra’nin kahve, mobilya ve ayakkabi gibi bircok Griin gurubu yer ald1.

Kensington bolgesinde Copthorne Tara Hotel'de 9 Haziran Persembe glini

gerceklestirildi. Haberi 8-9'da
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Odamizin yillardir Yesil Hat Tiiztigi Gizerinden islenmis gida ihracati icin verdigi miicadele kazanildi

Kibris Turk Sanayi Odasr’'nin (KTSO) villardir hakki zeytinyagl Metehan Sinir Kapisi’'ndan Giiney Kibris'a
olan icin verdigi haksizlik micadelesi zaferle gonderildi. Ayrica, macun, recel ve pekmez gibi 6
sonuclandi. Yesil Hat TuzUgl kapsaminda olmasina adet pilot Urlin de numune olarak Glney Kibris'a
ragmen islenmis gida ihracatina surekli tarife dis yollandi.

engel cikariimasinin dntine gecilerek ilk kez Gliney'e  Bu tarihi adimla, diger islenmis ve katma degeri
zeytinyag satisi gerceklesti. ylksek gida Urtinlerimizin de Yesil Hat TuzUgu

28 Haziran'da 120 sise 750 ml ambalajinda kapsaminda ihrac yolu acilacaktr.

ihracatgimiz Londra Ticari Cografi isaretler, Yeni Hikomete
S bt Akreditasyon Notlar ve Neden
siparis alinca Heyeti’nin ve Sanayi Odasi Yerli Mal
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Ihracatcimiz siparis alinca
neden morali bozuluyor?

Hiiseyin EZGIN / Editor

Tuhaf bir soru ciimlesi. Ama gercek. Maalesef su
an durum bu. Peki, nasil oluyor da bu oluyor bir
bakalim.

Odamiz bu yili ihracat yili ilan ederek canla

basla calismaya basladi. Londra Ticaret heyeti
dizenleyerek ihracatcilarimizi Londra'da
alicilarla bir araya getirdi. Olumlu gelismeler

de yasanmaya basladi. Devaminda da ihracat
gerceklesmesi bekleniyor. Bunlarin hepsi normal
beklenen olmasi gereken sonuclar. Esas sikinti
bundan sonra basliyor.

“Ilhracat” diinyada en cok tizerinde durulan,
blylk dneme sahip ekonomik trafiktir. Clnkd
Ulkeye finans akisini saglayan bir kanaldir. Bu
nedenle her Ulke tesvik olsun diye ihracatini
artirmak icin olumlu yonde kararlar ve
uygulamalar Gretir.

Bizim Ulkemizde de benzer uygulamalar var.
Ihracat Tesvik TuzUgl altinda yer aliyor. Ozet
olarak ne diyor bu tiizik; “‘Ihracatin AB Ulkelerine
yapilmasi (Glnay Kibris haric), inracatin serbest
bolgelerden yapilmamasi veya alici firmanin bu
bolgelerde olmamasi. Ihracat bedelinin en az
%20'sinin Ulkeye getirilmesi ve bunun banka
havalesi, ihracat karsiligl cek veya ihracata takas
yolunun banka belgesi ve glimrik evraklari

ile tevsiki. Urtinleri yerli sanayi Griind olmasi.
Ihracatciya, bu tizik kurallarini yerine getirmesi
sartiyla, bakanlik tarafindan ihracat bedelinin
%14'1Uk kismi ihracat destegi olarak verilir” Diye
maddeler siralaniyor.

1994 yilinda ABAD bir karar alarak KKTC
menseli mallara ylzde 14 ekstra giimrik
uygulamaya basladi. Bunu telafi etmek icin

de yine o yillarda girisimler baslatildi. Bunun
magduriyetinin telafisi icin kararlar alindi. CUnkd
cok yuksek miktarlarda AB'ye konfeksiyon
ihracatimiz vardi. Gelelim can alici noktaya. Tuzik
soyle diyor: “Ihracatciya bu tiizik kurallarini

yerine getirmesi sartiyla, bakanlik tarafindan
ihracat bedelinin ylzde 14’lUk kismi ihracat
destegi olarak verilir. Ancak ihracatin déviz
cinsinden gerceklesmesi durumunda ihracat
tarihindeki KKTC Merkez Bankasi doviz alis veya
capraz kurlari esas alinir ve ihracat destegi Turk
Lirasi olarak hesaplanir.”

Yani tlzUk diyor ki, “sen sartlari yerine getir
ihracatini yap, vergileri 6de ben sana sonra
ddeyecegim.” Ama ne zaman ddeyecek, kac
ayda ve hatta kac yilda belli degil. Ustelik de o
tarinteki doviz kuru Uzerinden TL olarak.
Gelelim diger tesvik olan navlun 6demelerine.
Sovle deniliyor:

“Navlun iadesi icin sunulan navlun faturasinda
belirtilen naviun bedelinin (tasima Ucretinin)
Ticaret Dairesi tarafindan uygun gortlmesi
durumunda navlun bedelinin tamaminin
ddenmesi veya Ticaret Dairesi Mudurlugu
tarafindan saptanan veya uygun gortlen naviun
bedeli tasima Ucreti) 6denir. Ancak, naviun
iadesi tutarinin; ihracatin TC'ye yapilmasi
durumunda ihracatcr firmanin satis faturasindaki
ihracat bedelinin %15'ini, ihracatin Gclncl
Ulkelere yapilmasi durumunda ihracatci firmanin
satis faturasindaki ihracat bedelinin %20'sini
asmamasl gerekmektedir.”

Bunun da kaderi %14 6demesi gibi ayni.
Odeme tarihi belli degil. Kac ay kac yil kimse
bilmez. Bizim sanayicimiz veya ihracatcimizin
isletme sermayeleri bu yukU kaldiracak durumda
degiller. Bu tesvikler, rekabet sanslarinin ytksek
olmasi ve rekabet avantaji saglanmasi icin
veriliyor. Ama “verilme” stresi uzadikca kicik
Olcekli isletmelerimiz ihracatlarini sGrdirmekte
zorlaniyor hatta siparis almak istemiyor. ClnkU
siparisi karsilayabilecek hammadde alim glicU her
gecen gln zayifliyor. Yani sanayicimiz cok uzun
zamandir nutuk degil, icraat bekliyor.
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Sanayi Odasi’ndan Alman Buyukelci Anke
Schlimm’e ziyaret

Kibris Tuirk Sanayi Odasi (KTSO)
Baskani Ali Kamacioglu ve
beraberindeki heyet 13 Nisan'da
Almanya’nin Kibris Blyuklecisi
Anke Schlimm’i ziyaret etti.
Ziyarette, Yesil Hat Ticaret,
Hellim konusundaki gelismeler,
ticari heyetler ve diger konularda
gorus alis verisinde bulunuldu.
Ziyaretin sonunda Baskan Ali
Kamacioglu blytkelciye ani
hediyesi verdi.

Ekonomi ve Enerji Bakani Olgun
Amcaoglu’na ziyaret

Baskanimiz Ali Kamacioglu ve
beraberindeki heyetle 26 Mayis'ta
Ekonomi ve Maliye Bakani Olgun
Amcaoglu’na bir ziyaret gerceklestirdi.
Ziyarette Bakanlik Mistesari ve Sanayi
Dairesi MUdurt de hazir bulundu.
Odamizin hazirladigi glindem Gzerinden
gerceklesen toplantida Bakan Olgun
Amcaoglu, sunulan gindemde

yer alan maddelerin hepsinin
¢ozUmlenebilecegine deginerek, “Sanayi
odasl benim inandigim ve énemsedigim
basarili bir kurum. Birlikte calisarak

asamayacagimiz sorun bulundugunu
sanmiyorum” dedi.

Baskanimiz Ali Kamacioglu ise, “Sizin
sanayiye karsi olan yakin ilginizi
biliyoruz. Bu nedenle konularimizi
sizinle paylasmak icin buradayiz” diye
konustu.

Toplantinin sonunda glindemde yer
alan konularin islenmesi ve takibi
konusunda ortak bir komite kurularak
bir protokol cercevesinde 6ntimUzdeki
hafta basindan itibaren calisma
baslatiimasi kararlastirildr.

Osmaniye ile Dortyol ficaret ve sanayi
odalarindan ziyaret

Osmaniye Ticaret ve Sanayi Odasi Baskani Devrim Aksoy ile Dortyol
Ticaret ve Sanayi Odasi Baskani Ercan Yildirim ve beraberindeki

yonetim kurlu Gyeleri odamiza nezaket ziyaretinde bulundu. Sohbet
ortaminda gecen ziyarette, iliskilerin gelistirilmesinin dnemine vurgu

yapildi.

Ziyaretin sonunda Dortyol Sanayi ve Ticaret Odasl ile yapilan
isbirligi protokolUntn aynisi Osmaniye Ticaret ve Sanayi Odasi ile
de yapildi. Protokole Oda Baskanimiz Ali Kamacioglu ve Osmaniye
Ticaret ve Sanayi OdasI Baskani Devrim Aksoy imza koydu. Daha

sonra ziyaret ani hediyeleri karsilikli olarak verildi.
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KTSO Ticaret Heyeti Organizasyonu kapsaminda diizenlenen ikili is gériismeleri Londra’nin Kensington
bolgesinde Copthorne Tara Hotel'de yapildi

Ali Kamacioglu: “lhracatcimizin

onunu acmak icin arhik sahadayiz”

“Oniimiize koydugumuz
ihracat yili hedefinin en
6nemli adimlarindan birini

attik. ihracatimizin ve
ihracatcimizin 6niinii agmak

icin artik sahadayiz ve benzer
organizasyonlarla diger lilkelerde
de sahada olmaya devam
edecegiz”

Kibris Tirk Sanayi Odasi’'nin (KTSO)
Ulkenin ihracat potansiyelini gliclendirmek
amaciyla ilk kez dizenledigi Londra Ticaret
Heyeti etkinligi, Londra’nin Kensington
bolgesinde Copthorne Tara Hotel'de 9
Haziran Persembe glini gerceklestirildi.
ingiltere saatiyle 10.00-17.00 saatleri
arasinda dizenlenen etkinlige Kibris'tan
farkl sektorlerden 14 Uretici-ihracatcl
firma katilarak, ingiltere'den ve diinyanin
farkl yerlerinden gelen potansiyel is
ortaklari ile bulustu. ikili gdriismelerde,
zeytin ve zeytinyagl, endistriyel mutfak
Urtnleri, tugla, kahve, mobilya ve ayakkabi
gibi bircok Urlin gurubu yer aldi. Londra
Ticaret Heyeti'nin acilis konusmasini
yapan KTSO Baskani Ali Kamacioglu,

bu etkinligin bir baslangic oldugunu

ve slrecin devaminda farkl Ulkelerde

de benzer etkinlikler dizenlemeyi
tasarladiklarini, bu konuda calismalarinin
tlm hiziyla devam ettigini ifade ederek,
“Onuimuize koydugumuz ihracat yili
hedefinin en Gnemli adimlarindan birini
attik. Ihracatimizin ve ihracatcimizin
OnUnd agcmak icin artik sahadayiz ve
benzer organizasyonlarla diger tlkelerde
de sahada olmaya devam edecegiz” dedi.
Kibris Turk Sanayi Odasi Baskani Al
Kamacioglu’'nun konusmasinin ardindan,
Turkiye Cumhuriyeti Londra Buyuk Elciligi
Ticaret Bas Miisaviri Hasan Murat Ozsoy,
katilimcli is insanlarina Birlesik Krallik ticari
mevzuat ve potansiyel pazar hareketleri
Uzerine detayli bir sunum yapti.

Londra Ticari Heyeti etkinligi ikili
gortsmeler ve sonrasinda dizenlenen
resepsiyon ile devam etti. Londra Ticari
Heyeti etkinligi buglin de is insanlarinin
karsilikli ziyaretleri ve is gelistirmeleri ile
devam edecek.
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Etkinlige katilan
firmalarimiz soyle:

“1- Akdeniz Zeytin

ve Zeytinyagl Ltd
(Ayrini). 2- Ecolive
Zeytin ve Zeytincilik
(Ecolive) 3- Nakar
Sanayi Ve Tic. Sti. Ltd.
(Karsal) (endustriyel
mutfak) 4- Gigabyte
Ltd. (Bilisim) 5-Lutfiye
Ozipek Ayakkabi
Sanayi Ltd. (Ozipek) 6-
Yesil Lefke Ticaret Ltd.
(Yesil Lefke) (Zeytin ve
Zeytinyagl) 7- Old John
Enterprises Ltd. (Girne
Con Kahve) 8- Ozerlat
Ltd. (Ozerlat Kahve)
9-Agrotem Trading Ltd.
(Templos) (Zeytin ve
Zeytinyagl) 10- Sezer
Koroglu Ltd. (Mobilya)
11- GUrdag Trading &
Industry Ltd. (Glrdag
Tugla) 12- Ozyksel
Mobilya Ltd. (Ozyuksel
Mable) 13- Ez-Koop
(Tas Degirmen) (Zeytin
Ve Zeytinyagi) 14-
Glasstech Trading Co.
Ltd. (Glasstech) (Cam)”
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Baskanimizin ihracat yiliilan
ettigi bu yilda ikinci yurtdis!
etkinligimizi Londra'da
gerceklestirdik ve bu sefer
alisagelmis fuarlarin disina ¢ikip
farkl bir formatla yola koyulduk.
Sanayi Odasl ilk kez bir ticari
heyet organize ediyordu. Bu etkinlik hem Gyelerimiz hem de bizler
icin oldukca yeni bir formatti. Biz ilhamimizi Tiirkiye ihracatcilar
Meclisi'nin (TIM) Subat ayinda Dubai'de gerceklestirdigi ticari
heyetten almistik. Cok gérkemli ve ihracata direkt etki ettigini kendi
gozlerimizle gdormUstik. Bu yola yine onlarin isiginda ciktik.
ilk ticari heyet organizasyonumuz oldugundan bizler icin cok
kiymetliydi ve nerede olacagina karar verirken Londra baskanimizin
onerisiydi. Tabii ki bu dneriyi hemen sahiplendik. Clnka biliyorduk
bizler gibi Uyelerimizin de gdziinde Londra ayri bir yerdeydi.
Bircogumuzun esi, dostu, ailesi hali hazirda orada yasiyordu ya da
hayatinin bir doneminde orada yasamisti.
Tek motivasyonumuz da bu degildi. ingiltere’de yasayan 300
binden fazla Kibrisli Turkin ve onlarin olusturdugu diasporanin
bizleri sicak karsilayacagini biliyorduk. Nitekim de dyle oldu. Ayni
zamanda Londra ticaretin de baskenti. Uyelerimizin goriistigi
firmalar sadece Ingiltere’yle sinirli olan firmalar degillerdir. Bircogu
uluslararasi yetkinlige sahip firmalardi ve ilk kez Kuzey Kibris
artnleriyle tanisiyorlardi.

Gizem ALISKAN

Dis iliskiler Sorumlusu
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Londra Ticari Heyeti’nin

Etkinligimizi seyahat edilen glinler haric iki glin olarak planladik.

ilk glin acilis konusmalari ve ingiltere’yle ticaret yapmakla ilgili
sunumla baslayan etkinligimiz gtin boyunda ikili gérismelerle
devam etti. Toplamda kirki askin ingiltere'de faaliyet gdsteren

firma etkinligimize katilip firmalarimizla birebir tanisip onlarla olasi
isbirliklerini konustular. Festival tadinda gecti desem sanirim haksiz
sayllmam. Her masada yabanci ziyaretcileri ve onlara Grinlerini
tanitan Kibrisli Turk sanayicileri gérmek cok gurur vericiydi. Litfiye
Ozipek'in heyetle ilgili verdigi roportajinda da dedigi gibi; “kimse
durduk yere Kuzey Kibris'tan ayakkabi alalim demiyor.” Birilerinin
buna 6n ayak olmasi gerekmektedir. Bizler bunu basardigimiz ve
Uyelerimize kendi Grlnlerini orada tanitma firsatini yaratabildigimiz
icin cok mutluyuz.

Etkinligimizin ikinci gtinl yerinde ziyaretler, ileri gbriismeler ve olasi
pazar arastirma gezilerine ayrilmist. Bu firsatt da iyi degerlendiren
katilimci firmalariminiz yerinde ziyaretler gerceklestirdiler. Hem
karsi alici firmalari daha iyi tanima firsatlari oldu hem de ingiltere’de
ticaret yapmanin nasil oldugunu bir fiil yerinde gozlemlediler. Bu
ayni zamanda heyetimizi ziyaret edemeyen firmalar icin de ikinci bir
sans oldu ve Ureticilerimizle bulusabildiler.

Londra Ticari Heyeti tiim oda olarak her ayrintisiyla tek tek
ilgilendigimiz, cokca emek verdigimiz bir projeydi. Bizler
sonucundan cok memnunuz. Eminiz ki bunun ilk ticari heyet
organizasyonu olmasinin getirdigi bazi eksiklikler olmustur. Bunlari
da bir dahakine ortadan kaldirmak icin elimizden geleni yapacagiz.
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Son yillarda yoneticilerden
duydugumuz en moda mali s6zcik
“kaynak yok” arglimanidir. insan
dnce bir afallar... Nasil yani? Ne

Mustafa Umit ERSOZLU
KTSO Asbaskani

demek “kaynak yok”?

Yani, para mi yok? Evet. Cevap bu olsa gerek “para yok’. Kaynagin
yani paranin olmamasi cok normal ctinkii ekonomi daralirsa kaynak
akmaz, o zaman da para olmaz.

Para nasil elde edilir? Ekonomik carklarin yavaslamadan dénmesi
ve piyasaya paranin akmasiyla. KKTC'de ekonomi yavasladi, yani
ekonomik terimle daralma meydana geldi. Bu durumda ekonomiyi
‘daralma’dan kurtarmak, kisaca blyttmek gerekir. Ekonomiyi
blyUtmenin iki yolu vardir;

1-Kamu harcamalarini artirarak bireylerin gelirini ylikseltmek.

Tamam da maliyede zaten para 'kaynak’ yok. Burada hedeflenen
amac calisan kesimlere para aktararak, tiketimi 6zendirmek ve
ekonomiyi canli tutma fikriydi. Ancak devletin dagitilacagl paranin
ulasacagi hedefin dogrulugu tartisilir olmamasi gerekir. Burada dikkat
edilmesi gereken en dnemli nokta tlkedeki sosyal dengeleri en
dogru ve adeletli bir sekilde saglamak olmalidir, oysa KKTC'de kamu
calisanlarrile diger calisanlar arasindaki sosyal dengeler bozuldu.

Asil amacin devletin yapacagl harcamalari esit olarak tim kesimlere
paylasiimasi ve halkin sosyal ekonomik gelisimine katki saglamasi
oldugu unutulmamasi gereken bir gercektir.

Diger yandan calisanlara harcanacak kaynaklarin tGretim maliyetlerini
artirmayacak sekilde yontemlerle maas ve Ucretlere artis getirmesi
onemli bir noktadir. Olmasi gereken planlamasini yapilarak kamu
yatirimlari ve harcamalarini artirilmasi olmalidir. Bunun icin yol,

okul, hastahane vs yapilmasi seklinde piyasaya para siringa edilmesi
gerekir. Boylece piyasaya para enjekte edilmis ve piyasa canlanmis
olacaktr.

2-Uretimi artiracak finansmani isletmelere cok uygun kosullarda
saglamak.

Bu da Ulkenin Gretim ve Gretim kaynaklarinin gelismis ve ihracata
yonelik potansiyelinin olmasi durumunda gecerlidir. Her iki

durumda da 6nce enjekte edecek ‘para’ ya da’ kaynak’ bulunmasi
gerekmektedir.

Kaynak bulmak icin yontem bellidir ya para basilir, ya bor¢ alinir, ya da
vergiler yikseltilir. KKTC 6zelinde para basma imkani yoktur (iyi ki de
yoktur).

Bu durumda Ulkenin para ve finansman acigini Gretim sonucu

ihracat yapmak ya da icten veya yurtdisindan borclanmak seklinde
gerceklesir.

Kaynak eger yurtdisindan borclanarak geliyorsa cari acigl artirir ancak
Gretim artinlip yurtdisina ihracat yapilabilirse denge ve blyime
saglanmis olur. Ancak borg alinarak yapilan harcamalar ve yasanmasi
muhtemel sUrec ve sonuclar bilinmektedir ki daha dnce sdylenmistik.
ic kaynaklardan borclanma ydnteminin secilmesi halinde Ulke icinde
is ve Uretim yapan kesimlerin kredi kaynaklari kisitlanmis, ayni
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Yeni Hukumete Notlar ve Neden
Yerli Mah Kullonmahyiz?

zamanda paranin maliyeti yUkselmis olur. Maliyetlerin ylkselmesi de
ekonomiye negatif olarak yansir ve beklenen fayda yerine ekonomi
zarar gorur.

Mali kaynak elde etmenin diger bir yolu ise vergileri ylkseltmektir. Bu
da KKTC'de cok sik kullanilan bir yontem olmakla birlikte, adaleti ve
devlete olan gliveni sarsan en cok sorgulanan bir yontemdir.

KKTC 6zelinde tretimin ihmal edildigi ve rekabet glict
ylkseltilmedigi gerceginden hareketle blUyUmeyi saglanmak icin
kamu harcamalarini artirarak ic talebi ve dolayisiyla ekonomiyi
canlandirmaktan baska secenek gorilmemektedir. Boyle bir
durumda bitce aciginin yikselmesi ve enflasyonun artmasi s6z
konusu olacaktir. Bunu 6nlemenin yolu bir yandan ekonomiyi
canlandirmak icin kamu harcamalarini artirirken bir yandan da

ayni miktarda vergi gelirlerini artirmak yani denk butce carpanini
kullanmaktan gecmektedir. Bu glinkl pandemi kosullarinda vergilere
dokunmak atesle oynamaya benzer. Bu nedenle kaynak konusunda
Ulkemizde gercekten bir cikmaz vardir ve baska yontemler bulunmak
zorunlulugu vardir.

Ekonomi basittir ve bir sebep sonuc iliskisidir. Eger enflasyon ve cari
aciginiz ytksekken genis bir mali ve para politikasi uygulamakta israr
ederseniz hatali sonuclar alirsiniz.

Bu realite cercevesinde Uretmekten baska bir yol ve care yoktur

ve Uretim, Uretim, Uretim... Denmesi gerekmektedir. Ancak konuyu
genisletmek ve her yoniyle algilanmasini saglamak icin KKTC'deki
‘verli Grdin- Gretim’ denkleminin ¢c6zUmd icin bilinmesi ve algilanmasi
gereken mental acilari, cikar iliskileri ve anlayis sorunlarinin bilinmesi,
anlasilimasi dnemlidir. Bunlari irdelemek gerekir. Kisaca dort baslikta
bakabiliriz:

1-Yerli Giretimi tehdit algilayanlar

Yasamakta oldugumuz strecler icerisinde tim kesimlerin en cok
konustugu konu, ‘Gretim’ ve ‘yerli Gretim’ olmustur. Sanki herkeste
bir farkindalik meydana gelmis, beyinlerdeki lambalar yanmis ve
‘verel/yerli Uretimden s6z etmeye baslandi. Neyin farkina varildi?
Veya farkina varildigini saniyoruz. Yillardir ekonominin énde gelen
sivil toplum orgltleri ve ekonomistleri israrla ‘yerel Gretimin'
dnemini anlatmaya calist. Belki yeteri kadar anlatilamamis veya
anlasilimak istenmemis olabilir. Pandeminin ilk baslarinda sanki degeri
yeni kesfedilmis ama zaman asiminda yine dnemi unutturulmaya
calisilacak, kimin elinde kalirsa yakacak bir argiiman gibi. Konu tam
anlasilmadi sanki? Siyasiler gercekten konuyu anladi ve geregi
kadar dnem veriyor mu? Yoksa baska bir seyler mi var yine? Birilerini
glicendirme ihtimali mi var?

Yerli Gretimin fayda - maliyet analiz tam yapilamamis gibi duruyor.
Kamuoyunda bircok farkli fikir ve goris olustu. Ancak gecmisten
glinimUze kadar gecen zaman icerisinde bilincli olarak dikte
ettirilmis bir takim algilarin yaratildigini da unutmamak gerekiyor.
Ozellikle tlkenin ticaret diimenini elinde tutan oldukca etkin bir
kesimin var. Bircogunun durusu, vizyonu ve misyonu biliniyor,
bazilarinin yerli Gretim ve Ureticiden duyduklari rahatsizlik da

sir degil. Bu kesim ticareti ve ekonomiye kendilerinin yon verip
yonettigi algisini yaratarak kendilerini cok gticlt gdsterip, akil disi
gorUslerini siyasetcilere empoze ettirmeyi bir bakima basardilar.
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Yapilan yogun lobicilik faaliyetleri, medya, blrokrat ve siyasetciler ile
olan yakinliklari karar vericileri etkileyip ‘yerli Gretimden duyulan
rahatsizlik ve kaygilari icin dogru olmayan bir algl operasyonu
yUratmUsler ve halen de bu devam etmektedir.

Yerli Gretimin pahalilik yarattigl, fonlarin fiyatlar artirdigs, Gretimin
gereksiz tesviklerle desteklendigi hayatin pahalilastig) ile ilgili akil
disi gerekceler ortaya konuluyor. Ornegin yerli tiretim icin Glkede
yeteri kadar hammadde kaynaginin, emek, sermaye ve pazarin
bulunmadigi ve adalarda Uretimin cok kisitli oldugu gerekcesine
dayanarak Gretimin makul ve mantikli olmadigini, ucuz olan yerden
alinip satilmasi gerektigini sdyleyenler bile cikti. Ulkede égrenci ve
turistlerin ucuz mal bulmasi gerektigi bile ifade edildi. Hangi turist
kitlesi ucuz gida bulma gerekcesiyle KKTC'ye gelip tatil yapacagi da
baska bir tartisma konusudur. Bu iddialarin hicbiri dogru degildir.
Uretilmesi mimkiin olan her tirld Griintn Gretiminin mutlaka
Ulkede yapilmasi gerektigini soylemekten korkmamak lazim. Diger
tarll ttm Ulkeler Gretimlerini durdurup ucuz diye her seyi Cin'den
almalarr gerekirdi. Oysa diinya dyle yapmiyor, hele bu glinlerde
kendi Gretim ve UrUnlerini koruyor. AB ve ABD gelismis Gretim
teknoloji ve Urlinlerine karsl kendi Ureticilerini Cin‘e karsi koruyor.
Ancak bizde yerli Gretimi korumak icin yUksek fon ve vergiler oldugu
iddiasl ile yerel Gretimin pahalilik yarathgl sdylenmektedir. Ayni
sekilde yerli Grtnlerde kalite sorunu oldugu algisi yaratip gindem
vapilmaya calisiimaktadir. Bu iddialar karsisinda, kimseyi kirmadan,
hamaset yapmadan, vatansever insanlar olarak bilimsel veriler ile
karsilastirmalar yaparak irdelenmesi bize dogruyu buldurur.

2-Yerli Uretimin desteklendigi FiF

2019 yilinda KKTC'de ihracatin ithalati karsilama orani %5.1

iken, Glney Kibris'ta bu oran %38.3, Malta'da ise %50.5 oldugu
bilinmektedir. Veriler ortada dururken halkin refahini Gretimde
degil, ithalatta gdormek akil tutulmasidir. Ekonominin gelismesi icin
intiyac daha fazla Uretim ve ihracattir. Yapilan algl operasyonlari

o kadar basarili olmustur ki bundan sadece normal vatandaslar
degil siyasetciler, hatta bazi ekonomistler bile etkilenmistir. Yerli
Urtin ve Uretimin getirdikleri ile degil, gbtirdugtnu ilgi alanlarina
girmis, yerli Gretim icin verilen desteklerin ekonomi icin pahalilik
yarattigr iddiasinda bile bulunmuslardir. Bu giin icin bazi yerli
Urlnler %5-13 arasi Fiyat istikra Fonu (FIF) diye bilinen bir vergi
ile desteklenmeye calisiimistir. FIF'in asil gayesinin muhtemel
akaryakit maliyetlerinde meydana gelebilecek fiyat artislarinin,
tUketim maddelerinin tUketiciye istikrarli bir fiyatla arzini saglamak
ve KKTC'nin tarimsal Urtinlerinin diinya piyasalarinda gecerli fiyat
dizeyinde pazarlanmasinda ve Ureticilerin gelirinde yeknesaklik
ve istikrar saglamak oldugu bilinmektedir. Fonlarin bu gline kadar
amacinda kullanildigl soylenemez. Gelmis gecmis tim hikimet
ve siyasiler kamunun mali kaynaklarina ek gelir aktarmak ve butce
harcamalart icin FiF'i kullandigr asikardir. Bu kaynak ile cogu zaman
Kamu personel giderlerini, emekli maaslari, emekli ikramiyelerini ve
daha bircok gideri finanse edildigi bilinmektedir. Bunlari yapilirken
de Sanayici ve ithalatcilar karsi karsiya getirip bolUp, kavga ettirmeyi
ve rakip yapmay! da cok iyi becerdikleri sdylenebilir.

Dis Ticaret istatistikleri izerinden bakilarak toplanan toplam FiF
gelirlerinin miktarlari Uzerinden, hangi Grtinden ne alindigini ve ne
kadar miktarinin yerli Gretim ile Ureticiyi korudugunu rakamlarla
gorulebilir.

Ornegin;2018 yilinda 1.816.364.351 USD ithalat yapmisiz. Bunu
karsihgl 4,769TL@ 8.662.243.139,00 TLye karsilik gelmektedir.
2018 yilinda yapilan ithalatin karsiligi olarak 647.449.168,63

TL Toplam FIF geliri elde edilmistir. Bu durumda FiF gelirlerinin
ithalata orani %7,47 oldugu kolayca hesaplanabilir. Diger yandan
FIF gelirleri icerisinde yerli Gretimi olamayan Griinler icin toplanan
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FIF gelirini bulmak amaciyla tek tek tirtin GTIP ve isimleri Gizerinden
baktigim zaman (% 95 dogruluk payiile) 557.116.772,17 TL
rakami ortaya cikmaktadir. Yerli Gretimi olamayan Urdnlerin toplam
FiF gelirlerinin ithalata orani % 6,43 ve toplanan FiF gelirlerinin
yaklasik % 86 1 yerli Gretimi olmayan Grtnlerden toplanmaktadir.
Baska bir deyisle yerli Gretimi olan Urlnlerin ithalatinda, yerli
Uretimi korumak icin alinan FiF, (‘pahaliliga neden’ oldugu séylenen
) 90.332.396,5 TLdir. Yani ithalata orani % 1,04’ toplam FIF gelirleri
icerisindeki orant ise yaklasik %14 ‘e karsilik gelmektedir. Ayni
verilerden hareketle Yeri Gretim ve UrintUnUn ne kadar korundugu
ve halka maliyetinin ne oldugu hakkinda yapilan hesaplamada,
2018 yilinda KKTC ntfusunun yaklasik 350.000 oldugunu
varsayimi Uzerinden her KKTC VATANDASI sanavyisini, Grtnlerini
ve Ureticilerini korumak i¢in yilda kisi basina 258,1 TL, ayda 21,5
TL glinde O,71TL 6demis oldugu gortlmUstir. Hesap basittir ve
pahaliligin nedeninin olarak ilan edilen ‘fonlar kalksin‘ sloganinin
gercegi budur

Sonug olarak bu alginin degismesi gerekmektedir. Yerli Gretime
kimsenin karsi ciktigl da duyulmamistir. Ancak yerli Grtin ve Uretimin
her zaman pozitif ayrimciliga ihtiyaci vardir. Yerli Griin ashinda pahali
degildir.

ithal Griinlerin bircogu hic de ucuz olmayip Gstelik taklit Griin ve
markalardir. Ucuzluk kelimesi tamamen bir algi operasyonudur.
Bunca yillik gbzlemlerimiz bize sadece yerli Gretim karsiligi olan
Urtinlerde fiyat rekabeti oldugunu, oysaki yerli Gretimi olmayan ithal
drtnlerin en yakinimizdaki Glney Kibris ile acik ara pahali oldugunu
gostermektedir. Bu anlamda vyerli Griin rekabet yaratmakta ayni
zamanda ucuzluk nedeni olmaktadir. Yerli Ureticinin de kendine ceki
dizen vermesi gercegi de ortadadir. Hicbir sekilde kapali ekonomiyi
kimse savunamaz. CUnkU rekabet kaliteli Gretim zorunlulugu ortaya
cikarir bu ise verimliligi artirir. Artan verimlilikle fiyatlari dtser,
baylece maliyetler de distigiinden fiyatlar ucuzlamis olur. Uriin
fiyatlari ucuzlayinca pazar payi dolayl olarak artmakta, pazar payinin
artmaslyla, yeni yatirim olanaklarinin dogmasina neden oldugu
gorilmelidir. Ureticinin de bunun farkinda olmasi gerekmektedir.
Artan yatirimlar da yeni istihdam olanaklari saglamaktadir. Diger bir
deyisle kalitesiz Gretim, pazarsiz bir Grtin demek oldugunu Ureticinin
bilmesi gerekir.

3-Yerli tretimin ekonomik etkisi

Oncelikle yerli Gretimi artirmak icin her seyi yapalim. Bu her seyin
icini elbette doldurmak gerekmektedir.

Once kalite ve standartlarimizi belirlememiz gerekir. Hangi
standartta Urlin Uretecegiz. Kalitesi ne olacak, kim kontrol edecek ve
denetleyecek. Bunlari yaparken Ulkemiz iklim ve cografi kosullarina
da dikkat etmemiz gerekir. Belirledigimiz standartlarin ana temasi
EU ve CE Standartlarini kapsamak zorunda. Boyle bir Gretim ve
Urtin kalitesi ile oncelikle kendi Glke tiketici ve insanimiz icin bir
gorev ve hak olarak gdérmeliyiz. Sonra ihracat zaten kendiliginden
gerceklesecektr.

Turkiye'den KKTC'ye su geldi, su hatlarin yapimi devam ediyor
ancak siratle sulama hatlarini tamamlamak gerekmektedir. KKTC
mevsimsel olarak Turkiye dahil olmak Gzere Avrupa’nin en erkenci
Grtnlerini yetistirmek icin cok cazip bir cografya ve iklime sahiptir.
Ingiltere’nin AB’nin disina cikmasini lehimize kullanmak icin cok
ciddi calismalar yapilmasi gerekir. ingiltere'de 200.000 lzerinde
KKTC vatandasi, iki kati miktarda Rum vatandasi ve bir milyonun
Uzerinde Akdeniz kokenli insan yasadigl tahmin edilmektedir. Bircok
ortak kdlttr ve tiketim benzerligi olan bu insanlar icin Ulkemizden
satabilecegimiz bircok Grtin olmasi gerekir. Bunlar saptanip, gerekli
pazar arastirmalari yapilmali, fuarlara katilimlari ve UK fuarlarina
katilim kosullarr icin detayh arastirmalar yapilmalidir. Sivil toplum
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orgitleri ile calisiimalar yapilmalidir. ingiltere KKTC icin cok biiytik
bir tarimsal sanayi UrUnleri pazari olabilir. Bu nedenle tarimsal
sanayi Urlnlerine 6nem verilmesi gerekmektedir. Bunun tlkemiz
birden cok avantajini kullanabilir. Tarimsal Uretimde koylimizin

ve kirsalda yasayan genclerimizin devlet memuru olma heveslerini
durdurmus genc dinamik ve egitimli genclerimizin kirsalda kalarak
bilimsel teknolojik tarim ve hayvancilik sektdriinde calisarak
kooperatiflesme calismalarini destekleyerek gicli bir istihdam
yaratarak gocU de engellemis oluruz. Sanayici ise buralardan planli
ve alim garantili gelen Urdnler ile glclU sanayi Gretimi yapma imkani
elde edeceginden hem ic pazar hem ihracatta 6nemli pazar avantajli
gortlmektedir.

Genclerin kirsaldan merkezlere tasinmasi icin hafif rayl tasima
sistemleri icin calismalar yapilmasi énemlidir.

Yerel girdisi ve istihdam artirici yatirimlar, Universite sanayici isbirligi
ARGE ve tekno kent imkanlarinin gelistiriimesi, imalat ve montaj
sanayisine yonelik teknoloji yatirimlari.

Kooperatiflesme ve kiimelenme

Zeytincilik sektort dnimazdeki 5 yil icerisinde stt Grinleri kadar
katma deger yaratma egilimi vardir. Bu gtin icin elde kalan 500 ton
zeytin oldugu soylenmektedir. Bunun maddi olarak ekonomiye
katkisinin hesaplanmasi gerekir.

Agro turizm ve buna bagli nis Grlnlerin Gretimi icin calismalar
yapiimali. Blytk ve uluslararasi sirketleri gerekli tesvik yontemleri ile
KKTC de Uretim yapmaya yonlendirmek gerekir.

Ticaret sektorl ile sanayi sektorind baristirmak, sorunun kaynagini
arayip bulmak. Tuccar niye yerli Griin satmada isteksiz. Yerli Griin
degerlenip tlketici tarafindan kabul edilirse tlccar gelecekte markayi
sanayicinin pazarlamasina kaptirabilir endisesini ortadan kaldirmak
gerekiyor.

Sanayicinin esas isi Uretmektir ancak Uriiniine markette pazar
bulamadigl icin dagiimciliga da soyunuyor. Herkes isini yapmali.
Bunun icin calisma gruplari olusturulmali. Devlet bunu tarafsiz
empoze edecek iradede olmall.

BUyUk market ve Pazar yerlerinde vyerli Grin stantth kurma
zorunlulugu getirmek. Yerli Grtn raflarda yer bulamam nedenleri
dogru algilanmali ve care bulunmali.

Yakin cografya ile Gretim kosullarinin esitlenmesi yontinde tesvikler
olusturulmasi

Yerli Griintn bUyGyUp kaliteli ve uluslararasi standartlara
kavusabilmesi icin Uretim ve satisinin devamliligina yonelik calisiimali
buna paralel kalite artirilarak markalasma ve ihracat baslayabilir.
Aksi halde uluslararasi markalar ile fiyat kaliye ve bilinirlik Gcgeninde
rekabet etmek imkansiz.

Devlet ve 6zel medyada tanitim ve reklam konusunda yerli firmalar
desteklenmeli KKTC disindaki basin ve medyada ithal trinlerin
reklamina kisitlama getirilmeli veya 6zel vergiler talep edilerek
buradan elde edilecek gelir ile KKTC firmalarinin reklam harcamalari
karsilanabilir.

4- Ekonomiye Carpan etkisi

KKTC 6zelinde Uretimin ihmal edildigi ve rekabet glict
ylkseltilmedigi gerceginden hareket edersek blytme yUkseltebilmek
icin kamu harcamalarini artirarak ic talebi ve dolayisiyla ekonomiyi
canlandirmaktan baska secenek kalmiyor. Bdyle bir durumda bitce
aciginin yikselmesi ve enflasyonun artmasi s6z konusu olacaktr.
Bunu énlemenin yolu bir yandan ekonomiyi canlandirmak icin kamu
harcamalarini artirirken bir yandan da ayni miktarda vergi gelirlerini
artirmaktan yani denk blitce carpanini kullanmaktan geciyor ki bu da
cok uzun uzadiya tartisilacak bir konudur. Biz burada sadece kamu
veya Ozel harcamalarin ki bunlarin yerli Gretimle bulustugunda ne
olur konundaki matematiksel denklem ile yukarida anlattiklarimizin
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dogrulugunu saglamis olalim. Bu yazida anlatiimak istenen kavrami
‘Ekonomide Carpan Etkisi'dir, bunu kavram nedir kisaca anlatalim.
Carpan etkisi: Keynes'in katkilarr ile kamu harcamalarinin

milli geliri ne kadar etkiledigini dlcmede kullanilan bir katsayi

olarak ifade edilmistir. Carpan etkisi, harcama yoluyla

ekonomiye geri donen paranin ekonominin diger aktorlerinin
gelirini olusturmasi ve o aktérlerin harcamalarina imkan

tanimasiyla, ekonomide paranin birden cok kez donmesi,

basitce bagimsiz yatinmlarda meydana gelen bir artis ya da

azalisin ulusal gelirde meydana getirdigi etkiye denmektedir.
Bilindigi Gzere yukarida anlatildigr sekilde gelirin, tlketim ve tasarruf
gibi iki fonksiyonu vardir. Buna gore, gelir elde edenlerin yapacaklari
tlketim harcamalari, yine baskalarinin gelirini olusturacagindan,
harcama ve gelir akimi ikinci, Gclncl, dordincd vb. biciminde

sUrUp gidecektir. Bu sekildeki bir gelir ve harcama akimi sonucta,
yatirim amaciyla harcanan miktari asmis olacaktir. Su halde carpan,
yatirimdaki bir cogalisin meydana getirecegi gelir artisini (veya tersi)
ifade eden miktarsal bir katsayidir. Ekonomide parasal olarak yapilan
dongl olmaktadir. Bu dénglnin uzamasi ve strekliligi ise toplum
kesimlerine yansiyacak gelirin devamlilig ve yayginligini, devletin ise
bu gelirlerden alacagl vergiyi yani devlet gelirlerinin artmasiyla lineer
olarak yansimasini ortaya cikaracaktr.

Gelir ve harcama seviyesini tayin eden husus marjinal tiketim
egilimi ile marjinal tasarruf egilimidir. Kisinin geliri harcama
yoninden tiketim harcamasi ve tasarrufundan ibarettir. TUketim

ve tasarruf fonksiyonu arasinda ters bir iliski mevcuttur. Yani,
tiketimdeki bir azalma tasarruftaki bir artisla; tiketimdeki bir artis
ise tasarruftaki bir azalma ile karsilanmaktadir. Ozellikle marjinal
tlketim ve tasarruf egilimleri, gelir seviyesini tayin yada carpan
katsayinin belirleme yoninden blyik énem tasimaktadirlar.

Genel olarak Turkiye'de yapilan calismalarda Turk halkinin marjinal
tlketim oraninin % 75 buna karsin marjinal tasarruf oranin ise % 25
oldugu hesaplanmaktadir. Carpan katsayisi tiiketim ve tasarrufun
statik karakterli oldugunu kabul eden 6zel bir kavram olmasina
karsi, kapitalist ekonomide ve tlketici davranislarinin degiskenlik
gosterebilecegi de gdz ardi edilmemesi gerekir. Ayni sekilde carpan
katsayisi icin zaman faktorind de dikkate alan bir zaman gecikmesi
yaklasim gereklidir. Clnkl matematiksel modellemede ekonomi

ve milli gelire olan yansimalar bir zaman sireci gerektirmektedir.
Konuyu daha fazla dagitmamak icin burada statik carpan Uzerinden
konusmaktayiz. Ayrica konumuz yoninden agiklanmasi gereken

bir durum daha vardir: Ozel anlami yaninda carpan katsayisinin
genel bir ifadesi daha vardir. Genel ifadesi ile carpan katsayisi, geliri
tayin eden degiskenlerden herhangi birinde meydana gelen bir
degisikligin, reel milli gelir Gzerindeki etkisini belirleyen bir kavram
olmaktadir. Gercekten geliri belirleyen degiskenler icinde yatirm
harcamalari yaninda, 6zel tiketim harcamalari ile devletin cari ve
transfer harcamalari, vergi gelirleri ve dis ticarete iliskin degerler de
yer almaktadir. Bu tanima uygun olarak, carpan katsayisi denildiginde
bitln bu degiskenlerdeki degismelerin milli gelir Gzerindeki etkileri
anlasiimaktadir. Buna gore de, daha dogru bir ifade icinde, carpan
katsayisini yatinnm carpani, 6zel tUketim carpani, kamu harcamalari
carpani, transfer carpani, vergi carpani, dis ticaret carpani, denk
bltce carpani gibi sekillerde dustinmek gerekir. Bizim gibi ithalatin
ihracata orani % 95 oldugu bir Ulkede dis ticaret ve tlketim carpani
yerli Urlin ve Uretimle cok ilgilidir.

Carpan etkisi kavrami ile paralel ‘hizlandiran’ etkisi diye bir kavram
daha vardir ki ‘hizlandiran’ , yatinmlardaki bir artisin milli gelir
Uzerindeki etkisini ifade etmektedir. Baska bir deyisle hizlandiran,
tlketim mallari global talebindeki degisikligin yatinmlar Gizerinde
meydana getirdigi degisikliktir. Gortldugu gibi tliketim harcamalari
ile yatirnm harcamalari iliskisi cok énemlidir.
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Gercekten bazi yatinm harcamalari, tUketim harcamalari
degismelerine bagli olarak degisme gdstermektedir. Kisaca yatirimlar,
tiiketim harcamalari veya talep ile uyarilarak gerceklesmektedir. iste
bu uyariima etkisine “hizlandirma” ve uyarilma seviyesini belirleyen
katsayiya da “hizlandiran” adi verilir.

Bu aciklamalardan sonra basit bir matematiksel 6rnek ile konuyu daha
anlasilir hale getirelim. KKTC 6zelinde marjinal tiketim egilimini % 80
(MCP), marjinal tasarruf egilimini % 20 kabul edelim.

Eline ilave 1.000 TL gecen bir tlketicinin bu gelir ile 800 TL
degerinde mobilya harcamasi yapabilir, mobilyaci elde ettigi 800 TL
ile diikkanina 800 x %80 = 640 TL dikkani boyatsin boyaci 640 TL ile
640 x 0.80 =512 TL ile yap! marketten boya alsin. Yapi marketci 512
TL ile aksam restoranda ailesi ile yemege gitsin 512x 0.80 = 409.6 TL
ve bu sekilde harcamalarin devam ettigini distnelim.

Ornekten gorilecegi gibi ilave kazanilan 1000 TL.
1000+800+640+512+409+... Seklinde 1000x [ 1/( 1- MCP ( 0.80))]
olarak formdle edilir.

1000x[ 1/(1-0.8)] = 1000x 5 = 5000

Bu durumda 1000 TLlik bir harcama 5’lik carpan etkisiyle 5000 TL ye
ulasmis olmaktadir.

Bu dongl icerisinde devlet de bu dolasimdan dogan vergi ve
gelirlerini elde etmektedir. Iste isin en ®nemli noktasi burada ortaya
cikmaktadir. Elde edilen bir gelir piyasaya strtldiga ilk anda ithal

bir Girine gitmesi halinde déngii burada bitmektedir. iste bu yiizden
yerli Grdin ve Gretimin 6nemine dikkat cekmek istiyoruz. Amac
paranin i¢ piyasada maksimum duzeyde dénmesidir. Burada bireylerin
harcamalarinda, baska bireylerin geliri olacaktr. OzUinde, her bir
harcama ve gelir yaratimina yol acarak ekonomik aktivitede farkli
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yollardan bir artisa neden olmasi, bir katma deger yaratmasi olgusu
vardir. Dolayisiyla parayi icerde tutmanin baslica etkisi ekonomide
yaratilan katma degerin yUkselmesi anlamina gelir ki buna ekonomide
‘carpan etkisi’ denmektedir.

En son bir birkac slogan sdzclk kullanmak istiyorum. Yerli Gretim
siyasetciler ve bazi sivil toplum orgUtleri ile ekonomistler arasinda
sadece bir slogan olarak kullaniimakta ve bunun Gzerinden bile
siyaset yapilmaktadir.

Belki ben yaniliyorum ama aslinda bazilari icin tehlikeli bir kavram
clnkU bir kesim var ki bu kavramin 6nemi tam olarak anlasiimasi
halinde kendiisleri bozulacak. Yerli Uretim sadece Uretenin gelirini
artiran bir kavram olmadiginin bilinmesi gerekir.

Anlasiimasi ve 6nemi gec gec kalinmis bir kavram. Belki anlatamamis
belki anlasiimak istenmeyen bir kavram. Belki ben yaniliyorum aslinda
tehlikeli bir kavram clnkd bir kesim var ki bu kavramin énemi tam
olarak anlasiimasi halinde kendiisleri bozulacak

Ustelik bu gercek sadece is insanlari degil, sistemi degisecek bir sey.
Bunun farkinda olmalarindan dolayt iste bu ‘yerli Gretimin topluma
yuk oldugu, fonlarla korundugu icin pahalilik yarattigr algisini yarattilar.
Tuketim mali ithalatinda her 6 bin 500 dolar, KKTC'de bir kisiyi issiz
birakiyor. Aldigimiz bir cift yabanci ayakkabi, her bir takim elbise ile
ilgili Glkenin iscisine is sagliyoruz.

Standartlar ve denetim hala israrla olusturulmuyor neden? Binalarda
ve endUstriyel anlamda calisan sanayi tesislerinde enerji verimliligi
yatinmlarini tesvik ederek, makine, bina ve yenileme sektorlerinde
AB standartlarina az enerji tiketen ekipmanlara yonelik hibe ve
tesvikler. Bu sayede hem isletmelerin enerji giderleri dismis olacak
diger yandan ise cok blyUk yatirimlar gerektiren yeni enerji santralleri
kurulmasin gereksinim kalmayacak.

Baskanimiz Ali Kamacioglu ve beraberindeki
heyet Magusa’da oye ziyareti yapt

Oda Baskanimiz Ali Kamacioglu ve beraberindeki heyet 19 Nisan'da
Magusa'da Uye ziyareti gerceklestirerek, “Gazi Magusa Organize
Sanayi Bolgesi Dernegi” Uyeleriyle Arredo Design Ltd.de bir araya
geldi.

Bolgenin basta ve en 6nde gelen kanalizasyon sorunu ile cop
konteyneri eksikligi gdrisilerek yapilmasi gerekenler konusuldu.
Kanalizasyon icin proje hazirlanmasi konusunda odanin yaptig
girisimler dernek Uyelerine aktarildi.

Baskan Ali Kamacioglu ayrica odanin faaliyetleri konusunda bilgi
vererek, yasanan sikintilarin asiimasi yontinde oda calismalari
hakkinda bilgi verdi. Bolgedeki sorunlari bildiklerini dile getiren
Baskanimiz Ali Kamacioglu, bunlarin ¢éztm icin profesyonel
anlamda gayret gosterildigini sdyledi.

Oda heyeti daha sonra Ulkemizin tek canta ve valiz Ureticisi Sanat
Canta'yi ziyaret etti. Sirket Direktort Mahmet Solyali baskanimiza
ve heyete tesisi gezdirerek Uretimi ile inracati hakkinda bilgi verdi.
Mehmet Solyall diger ihracatcilarda oldugu gibi kendisinin de
devletten navlun alacakl oldugunu ve bu alacagin gecikmesinden
dolayi ihracat yapmakta zorlandigini belirterek, “Bu gidisle ihracatimi
durdurmak zorunda kalacagim. Ctinkd isimi cevirecek finansim
kalmadi” dedi.

Son olarak Sema ickileri Ltd.e gecen heyet, burada yerli alkollii icki
Ureticileriyle bir araya gelerek, hiikiimetin FIF zammi konusunda
gorus alisverisinde bulunuldu. Zammin Uretime ve satisa olan
etkilerinin degerlendirildigi toplantida, basin bildirisi yayinlama karari
alindi.
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Kemal OZTURK
KTSO Belgelendirme Midiri

Kibris Turk Sanayi Odasi Belgelendirme Birimi, Sanayi Odasi
tarafindan Cografi Isaret Olarak tescil edilen Griinlerimizin
belgelendirilmesini ve denetimini yapmaktadir. Yapilan calismalar
daha iyi anlatabilmek icin birtakim kavramlari aciklamakla yazima
basliyorum.

COGRAFI ISARET NEDIR? NASIL DEGERLENDIRILIR?

Belirli bir bolgeden kaynaklanan bir Grtind tanimlayan ya da kalitesi,
Und veya diger karakteristik ozellikleri itibariyle cografi kaynagina
atfedilen bir bolgeyi isaret eden sinayi mulkiyet hakkidir.

Cografi Isaret icin, a- Cografi sinirlari belirlenmis bir alan b-Bu alana
ait dogal ve beseri unsurlardan kaynaklanan bir tirtin c- Emek olmasi
gerekmektedir.

Cografi Isaretler mense adi ve mahreg isareti olmak tizere iki ayri
sekilde degerlendirilir.

Mense Adi, Uriintin Gretimi, islenmesi, paketlenmesi ve diger
islemlerinin tiimU belirlenmis alanda gerceklestirilir. Ornek: Hellim,
zivaniya

Mahrec isareti, en az biri bu alanda gerceklesiyorsa buna mahrec
isareti denir. Ornek: Kibris Harnup Pekmezi.

COGRAFI ISARET TESCILi NEDEN YAPILIR? NE SAGLAR?
Uriiniin Korunmasi: Kalite ve geleneksellik, sahte rtnlerle
mucadele, strdurdlebilir ve izlenebilir Grin kalitesi.

Ureticinin Korunmasi: Anonim sahiplilik, blgesel anlamda kalkinma
aracl, dinamik pazarlama araci UriinUn katma degerini artirarak
Ureticinin gelirini artirir.

Tiiketicinin Korunmasi: Uriine gliveni artirir, Griin tercihini
kolaylastirir.

URUN BELGELENDIRME ve AKTEDITASYON NEDIR?

Uriin Belgelendirme: Bir tirtintin, belirli bir standarda uygun
oldugunun, Uclncd bir bagimsiz kurum veya kurulus tarafindan
belirlenmesi faaliyetidir.

Akreditasyon nedir: Bir belgelendirme kurulusunun, uygunluk
degerlendirme islerini yapmaya yetkin ve yeterli oldugunu resmi
olarak gosteren, Uclnci taraf dogruluk beyanidir. Akreditasyonu
sadece, ulusal veya uluslararasi akreditasyon kurumlari verebilir
Akreditasyon denetimlerinde, belgelendirme kuruluslari ulusal
ve uluslar arasi kabul gormis standartlara gore, Uluslararasi
kabul gérmUs akreditasyon kurumlari tarafindan denetlenir ve
degerlendirilir.
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Cografi isaretler, Akreditasyon ve
Sanayi Odasi Belgelendirme Birimi

Akreditasyonun devamliligr icin, belgelendirme kuruluslarinin
yeterliliginin onaylanmasi ve dizenli araliklarla denetlenmesi
gerekmektedir.

KIBRIS TURK SANAYi ODASI BELGELENDIRME BiRiMi NE
YAPAR? NASIL YAPAR?

Ne Yapar? Hellim/Halloumi, Zivaniya/Zivania ve Kibris Harnup
Pekmezi cografi isaret tescillerine istinaden denetim ve
belgelendirme,

Nasil Yapar? Fabrika denetimleri, piyasa denetimleri, Griin
numuneleri analizleri

KT Sanayi Odasi Belgelendirme Birimi tic kapsamda TURKAK
tarafindan akredite olmustur.

HELLIM MARKALASMA CALISMALARI

Hellim/Halloumi logosu:
Cografi isarete uygun Uretilen hellim isletmecilerine verilmek tzere
PDO amblemi uygulamasindan esinlenerek, halka acik logo tasarimi

vapildi.

Denetimden gecen Urlnlere ayirt edici bir 6zellik verilmesi icin
kullanilyor.

2013 - Hellim/Halloumi tanitim grubu kuruldu

2013 - web sayfasi®, sosyal medya®, basin toplantilari, tv programlari
2013, 2014 - Yoresel fuar ve festivallere katilimlar

2013, 2014 - Uluslararasi fuarlara katilim (izmir Fuari, Dubai
Gulfood, Irag Agrofood)

Uluslararasi Cografi isaretler Agi Organizasyonu'na (OriGin) tye
olduk.

2016 Her YonUyle Hellim kitabi cikarildi.

2017 Her Yonuyle Hellim kitabinin 2. baskisi cikarildi.

2017 Sanayi Odasi Belgelendirme Birimi, Hellim/Halloumi,

Kubris Harnup Pekmezi ve Zivaniya tescilleri kapsaminda Turkiye
Akreditasyon Kurumu (TURKAK) tarafindan akredite edilmistir.
Yapilan denetimler sonucu akreditasyon stiremiz 2025 yilina kadar
uzatilmustr.

“www.hellimhalloumi.org

*www.facebook.com/hellimhalloumi
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ile bulustu.

Trading Co. Ltd. katildi.

ihracatin giiglendirilmesi amaciyla yapilan etkinlige, Akdeniz Zeytin ve Zeytinyadi Ltd, Ecolive
Zeytin ve Zeytincilik, Nakar Sanayi Ve Tic. Sti. Ltd., Gigabyte Ltd., Liitfiye Ozipek Ayakkabi Sa-
nayi Ltd., Yesil Lefke Ticaret Ltd., Old John Enterprises Ltd., Ozerlat Ltd., Agrotem Trading Ltd.,
Sezer Kéroglu Ltd., Giirdag Trading & Industry Ltd., Ozyiiksel Mobilya Ltd. Ez-Koop ve Glasstech

KIBRIS Tiirk Sanayi Odasi (KTSO) iilkenin ihracat potansiyelini giiclendirmek amaciyla ilk kez
diizenledigi Londra Ticaret Heyeti etkinligi, Londra’da gergeklestirdi. Kensington bélgesinde,
Copthorne Tara Hotel’de diin diizenlenen etkinlige Kibris’tan farkh sektorlerden 14 iiretici-ihra-
catgl firma katilarak, ingiltere’den ve diinyanin farkl yerlerinden gelen potansiyel is ortaklari

Kibris Tiirk Sanayi Odasi Baskani Ali Kamacioglu Londra temaslari hakkinda
konusarak, boyle bir organizasyonun ilk kez gergeklestigini ve ondan memnun
doniildiigiinii belirtti.

72022 Yilini ihracat
yili olarak ilan ettik”

Ali KAMACIOGLU (KTSO Baskani)

ilk kez boyle bir organizasyon gerceklesti. Peki ihracat yili olacak
diye serzeniste bulundunuz... KKTC olarak ihracata ne kadar
hazinz?

“Biz 2022 yilini ihracat yili olarak ilan ettik. Kimse bize bu konuda
inanip, sahip cikmadi. Biz, Kibris Tlrk Sanayi Odasi olarak Kibrisli
sanayicilerimize ihracat 6gretmeliyim diye bu adimi attik. Biz
Londra temaslarina 15 firma olarak katildik, bunu daha da artarak
ihracatin ne kadar dnemli oldugunu tiim sanavyicilerin algilamasini
saglamaliyiz. Bunu basaran firmalari gordikce herkes ihracata daha
fazla ilgi gbsterecektir.

Gercekci olmak gerekirse 2022 vili icin cok fazla ihracata hazir
degiliz. Ulkedeki siyasi burhan sirekli degisim gdstermekte ve
strekli hiktmetler bozulmaktadir. Bu sozU soylerken bir farkindalik
yaratma amacindaydik. insanlarin aklina ihracati koymak istedik.
Suan bence herkesin beynine bir nebze de olsa ihracat girmeye
basladi.

Hiikiimet ihracat olmasi halinde nasil bir destekle yaninizda yer
alacak?

Kibris Tark Sanayi Odasi olarak boyle bir konuda hentiz
hikdmetle bir gorisme yapmadik. Suan sadece navlun destegi
var. HukUmetlerin strekli degisimi ile stirekli koltuklardaki siyasiler
degisiyor ve biz heniiz bu yeni kabine ile bu konulari konusup
tartisamadik.

Londra temaslarinda “zeytinyagi” 6ne cikti. Peki izleniminiz
nedir?

‘Amacimiz her sektérden birilerini temaslarimizda Londra'da Pazar
bulmasini saglamaktir. Zeytinyagcilar sayisal olarak fazla idi ama

sadece zeytinyagl firmalari yoktu. Mobilya, ayakkabi, endistriyel
mutfak, kahve, tugla, yazihm gibi firmalarimiz da burada yer aldi. Bu
ilk adimdi. Son degildir.”

“ilk adimda hedefimize ulastigimizi séyleyebiliriz”
Gelecek yillar icin 6ngoriiniiz nedir?

Ontimiizdeki yil icerisinde gerceklestirecegimiz ziyaretler olacak.
Turkiye'de ihracatcilar meclisi ile yaptigimiz gérismelerde, bu tip
organizasyonlarin daha etkili oldugunu ve daha iyi sonuc verdigi
bilgisi verildi. Sonuc odakli calismalarin bu tip organizasyonlarla
olacagini gordtk. Hem oda hem katilimcr olarak herkes memnun
kaldi. Bazi aksakliklar olsa da bunlar goz ardi edilebilir. Bence

ilk adimda hedefimize ulastigimizi sdyleyebiliriz. Clnk{ bir satis
gerceklestirdik. Ilk ay icerisinde satislarimizi gerceklestirdik. Bu da
onemli bir adimdir.

Her ziyaret sonrasi tlkemize dondtgimiz zaman bir veya iki
baglant1 bile kursak bizim icin 6nemli bir adimdir. Bizim yasadigimiz
ekonomik sikintilari asabilecegimiz tek bir nokta varsa o da
ihracattir. Yerli firmalarimiz yapilarini dengelemek adina ihracat
yapmak zorundadir. Inisli cikisli satislarini ihracatla dengeleyebilirler.
llerleyen zamanlarda daha iyi noktalara gelebilecegimizi
dastndyorum.”

Baska iilkelere de ziyaretler diisiiniiyor musunuz?

“Tabi ki bundan sonraki stirecte farkli ziyaretlerimiz de olacaktir.
Tabi Londra temaslarimiz da yine gerceklesmeye devam edecektir.
Almanya, Erbil, Azerbaycan gibi Ulkelere de ziyaretler distntyrouz.
Aslinda bir kac nokta Uzerinde calismamiz var, ama Londra
operasyonunu daha ileriye tasiyarak taclandirmak istiyoruz.”
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Yerli nis iiriinlerin pazarlamasinda énciiliik ederek, biiyiik basarilara imza atan EZ-KOOP
Pazarlama ve is gelistirme Miidiirii Niyal Oztiirk, Kibris Tiirk Sanayi Odasi’'nin (KTSO) Londra

temaslarini Sanayi Gazetesi okuyuculari icin degerlendirdi.

“"Zeytinyagi ornek bir nis

Oronadir”
Niyal Oztiirk (Ez-KOOP Pazarlama ve is gelistirme Miidiirii)

“Cok gtizel bir nokta atisi oldu”

Kibris Turk Sanayi Odasi’'nin diizenledigi Londra'da gerceklesen
organizasyonu degerlendirebilir misiniz?

“Bire bir gdrismelerin dnceden organize edilmesi cok glizel bir
yaklasimdi. Pandemi sonrasinda degisim trendi adina, fuarlar
yerine alternatif bir organizasyon dlzenlenmesi bana gore cok
glizel bir nokta atisi oldu.

ilk glin 14 isletme ile gdriismeyi planliyorduk fakat istedigimiz
kadar firma ile gbrisme yapamadik. Sadece 3-4 firma ile gbrisme
gerceklestirdik. Ancak bunun Gzerine Londra'daki ajans bizi

ertesi glin organize ederek bircok dagitici ile kendi ofislerinde
gorismemizi sagladi.”

“lhracat yapmak zorundayiz”

Suan ihracat anlaminda istenilen rakamlara ulasabilir miyiz?
Yeterince liretim var mi?

‘EZ-KOOP, 70 bin agac ve 200 Uretici ile adanin en blyuk
Ureticisidir. Ana GrinUmuz zeytin Urtnleri ancak pekmez, zivaniya,
macun ve recellerimiz de bulunuyor. Zeytin periodisite gosteren
bir Grlin oldugu icin Gretim miktari her yil degismektedir. Bu

yil Uretim az olacagindan zeytinyag fiyatlarinin artacagi on
gorulmektedir. Avrupa Birligi'nin bolgesel ekonomik kalkinmayi
desteklemek amaciyla kiimelenme calismalari kapsaminda EZ-
KOOP'un olusturulmasina destek vermesi, zeytinin de hellim

gibi, bir nis Grtn olarak daha fazla ilgi gdrmesini sagladi. Zeytinle
ilgili yaptigimiz arastirmalarda, 3 vil icerisinde, mevcut verim
veren zeytin agaci sayisi kadar agac ekildigi ve verim alinmaya
baslanacagi goruliyor. ihracat yapmaya baslamazsak bu drtinler ic
piyasa icin cok fazladir. Bu nedenle ihracat yapmak zorundayiz.”
“Zeytinyagi global piyasada gitgide talebi artan bir Grtn. Bizim
tim dinya piyasasina yetisebilmemiz mtmkin degildir. Bunu
zaten Ispanya ve Italya gibi buyik tilkeler Turkiye'den, Yunanistan
veya Tunus'tan zeytinyag alarak da ihtiyaclarini kapatabiliyor. Ama
bizim icin bir pazar oldugunu distndyorum.”

Kaliteyi her zaman yakalayabileceginizi distndyor musunuz?
“Kuruldugumuzdan beri, bizim dnceligimiz en Ust kalite
seviyesinde zeytinyagl Gretmektir. Ve bunu yakalamayi ilk glinden
basardik. Kdyllye kooperatifi kurarken en bastan beri séyledigimiz
sey UrUnlerimizin Avrupa Birligi Gida Kodesinde uygun olarak en
Ust zeytinyagl klasmani olan “nattrel sizma zeytinyagl” kalitesinde
Uretecegimizdi. Bizim kalite sartlarimiza uyan tUm Ureticilere alim
garantisi veriyoruz. Bu sayede ilk glinden bugline en Ust kalitede
ardin seviyesini korumay!i basardik. Zeytinyagimiz soguk sikim
metodu ile elde ediliyor ve ardindan Guiney Kibris'a, akredite gida
laboratuvarina analiz icin gdnderiyoruz. Bu sayede Grtnlerin her
zaman en Ust kalitede olduklarini teyit ediyoruz. Tas Degirmen
markall zeytinyaglarimiz daha énce Avustralya ve ingiltere’ye ihrac
edildi. Bu da bizim icin bir gururdur”

“Vergilendirme cok ciddi bir sorundur”

ihracat yapilirken vergilendirme sizi etkileyen bir unsur olur mu?
“Bu cok ciddi bir sikintidir. Uctincti diinya Ulkesi olarak kabul
edildigimiz icin ingiltere Gumriiglinden gecerken (riin otomatik

olarak ek vergiye tabi tutuluyor. Hal bdyle olunca rekabet etme
ihtimali zorlasiyor. Tabi biz sadece Grinin kendisinin degil,
Urdntn ambalajindaki kaliteye de 6nem veriyoruz. Siselerimiz
koyu, cam sisedir. Boyle olunca fiyatimiz otomatik olarak
yikseliyor. Biz siselerimizi Italya'dan getiriyoruz ve stirekli dévizin
ylkselmesinden kaynaklanan bir fiyat artisi oluyor.”

“Kibris'in kuzeyine baktigimiz zaman ise, genelinde ambalaj ve
etiket maliyetimizin diinyaya gore maalesef yiksek oldugunu
gortyoruz. Yerel pazarda yaptigimiz arastirmalarda insanlarin
zeytinyagini plastik siselerde alsa dahi evlerinde cam siseye
koyduklarini gorduik. Tadi, kokusu ve kalitesinin degismemesi icin
bunu yapiyorlar. Ancak maalesef fiyat hala tiketicinin kararini
belirleyen en 6nemli faktor.

Peki talep edilen yagda kriterler var mi?

“Orada ucuz Urln olsun, gerekirse 5 It'lik plastik siselerde verin
diyen de oldu, cam siselerde Ust kalite talep eden de oldu.
Aslinda tamamen UrdnUnlzl nereye konumlandiracaginiz

ile ilgili bir durumdur bu. Pazarda hic taninmamis bir Grind,
kalitesi ‘mercedes’ dahi olsa, pazarlamak oldukca zordur. Bizim
zeytinyag Ureticileri olarak en buyUk sikintimizin bu oldugunu
dastndyorum.”

“Zeytinyagi 6rnek bir nis Giriintidiir”

ihracat konusunda hangi noktadayiz?

“Bu konudaki destekler cok kisitl. ihracata yonleneceksek,

mutlak sUretle tesvik sisteminin gdzden gecirilmesi gerekir. Suan
verilen maalesef tesvikler yeterli degildir. Bu tesviklerin dlcUlebilir
hedeflerle yeniden sekillendirilmesi gerekir. Verilen destekler daha
efektif kullanilmalidir. Eger zeytinyagl ihracati hedefleniyorsa,
glmrik ya da navlun konusunda destek gerekecektir. Zeytinyagi
ornek bir nis Granddur. Biz bunu nasil daha iyi yerlere
konumlandirabiliriz diye distnmeliyiz.

Dunyada zeytinyagl talebinin arthigl ve bu talebin yarisindan
fazlasinin Avrupa'da gerceklesecegi bir gercektir. Bununla birlikte
ozellikle islenmis gida olarak zeytinyaginin Yesil Hat Gizerinden
glineye gecirilmesi ve satilmasi bizim icin buyUk bir sans olacaktir.
Yakin zamanda aldigimiz duyumlara gore, birkac tane nis islenmis
gida Urindmizun glineye gecmesi icin Glneydeki bakanlar kurulu
bir karar aldi ve bu sayede zeytinyaginin islenmis olarak glineye
gecebilecegi duyumunu aldik. BuglUnlerde ilk denemelerimizi
yapiyoruz. Umarim ki bu kanal bize acilir ve bu kanal acilirsa
glineye mal satabilecegiz, gliney Gzerinden de dinyaya mal
satabilecegimiz icin gimrUk vergisinde yasadigimiz sorunlar
ortadan kaldirilip, GrinUimiz AB GrinG olarak satilabilecektir.
Eger bu gerceklesirse kaderimiz degisebilir. Bu nedenle
unutulmamalidir ki ekonomimizin gelisimi acisindan Yesil Hat
kanalinin aciimasi ve gliney ile olan iliskilerin gelistirilmesi cok
kritik ©nem tasimaktadir. Bunun altini gizmek isterim.”
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Uluslararasi alanda birgok kalite 6diiliine layik gériilen, zeytinyagdi iiretiminde éncii firma
Ecolive Zeytincilik direktorii Celal Arap, Londra temaslarindaki ilk izlenimlerini Sanayi
Gazetesi okuyuculari igin paylasti.

“Uretici ve sanayici ayni
cati alfinda olmamah”

Celal ARAP (Ekolive Zeytincilik Direktérii)

Londra temaslarindaki ilk izlenimleriniz ne oldu?

ingiltere Avrupa Birligi'nden ayrilmis bir tlke ve bunun éncesinde
tim AB Ulkelerine oldugu gibi buraya da Grtnlerimizi ihrac etmek
cok zordu. Brexit sonrasinda AB mevzuatlari yerine Ingiltere kendi
llke standartlari ve prosedurlerini uygulamaya basladi. Biz Kibrisli
Turkler icin ticarette firsat olabilecek nitelik tasiyan bu durumu her
sekilde degerlendirerek ihracat yapabilecek yollarin ne olabilecegini
arastirirken, KTSO'nin Londra Ticaret Heyeti adi altinda organize
ettigi etkinlik tam bir isabet oldu. Ecolive Zeytincilik olarak 6nceden
kendi imkanlarimizla temasa gectigimiz bazi tedarikci firmalar olmus
olsa da buralara numune Uriinlerimizi ve uluslararasi alanda gecerli
olan sertifikalarimiz ile kalite 6dullerimizi paylasarak kendimizi
tanitmaya calismis olsak da bu etkinlik calismalarimizi daha da
pekistirdi.

Londra'ya gittigimiz zaman ne ile yiizlesecegimizi az cok biliyorduk.
Bizler icin bu etkinligin en glizel yani sirketimizin prestiji acisindan
boyle bir orgaizasyonda yer almis olmasidir. Kibris Tirk Sanayi Odasi
(KTSO) yetkilileri zeytincilik sektoriind dGnemsemekte ve gelismesi
icin caba sarfetmektedir ancak devlet yetkililerinin de bunun farkinda
olmasini ve desteklemesini isteriz.

ilk kez diizenlenen bu etkinlige bir PR sirketi araci oldu. PR sirketi cok
profesyonel calisamadi diye dUstintyorum. Her katihmciicin en az 5

tedarikci firma ile gdérismemiz vaad edilmisken, zeytincilik sektori icin

etkinlik salonunu toplamda 6 tedarikci firma ziyaret etti. Ertesi glin
ekinlige katilamayan ancak kendi yerlerinde bizleri gbriismeye davet
eden 2 ayri firma ile de gorustik. Kendi imkanlarimiz ile 6nceden
temasta oldugumuz ve Londra'ya gitmisken fiziki olarak da ziyaret
ettigimiz 4 ayri firma daha oldu. Bu firmalar ile bire bir yaptigimiz
toplantilarla, dnceden olan gorismelerimizi daha da pekistirdik.
Genel anlamda organizasyon glzeldi, ilk kez dizenlenmis boylesi bir
organizasyonda her seyin mikemel olmasini beklemek yanlis olurdu,
bizler icin tatmin edici oldu.

“Giiclerimizi birlestirmezsek ihracattaki kotayi, kaliteyi
ve siirdiirtilebilirligi saglayamayiz”

Peki ihracaat olmasi halinde istenilen potansiyel alici firmalara
istenilen rakamlari tedarik etmek miimkiin mii?

Biz glc birligi yapmazsak, yurtdisindaki hicbir tedarikciye
strdirtlebilir Grtin tedarigi saglayamayiz. Uretimde, Glkemizin
gelecegi kooperatiflesmekten gecer, ben bunu savunuyor ve
destekliyorum. Ama bu uzun yillara yayilabilecek bir calismadir,
sistemli ve sabirli olmak gerekir. Yillardir bu konuda mutlaka bir araya
gelmeli ve bir kooperatif kurma yoniinde birlesmemiz gerektigini
soyler dururum, gecen zamana cok yazik. Daha 6nce Kibris'in dogusu
Karpaz Bolgesi'ni kapsayan K.T. Esnaf ve Zanaatkéarlar Odasi'nin
catisi altinda “EZ-KOOP” adiyla bir koopetatiflesme oldu, Karpaz
Bolgesi'nden 150 Ureticiden fazla Gyeye sahip glizel bir yapilanma,
Ustelik AB destegi de almis bir kooperatif. Bizim istedigimiz de bu
sekilde bir yapilanmadir. EZ-KOOP’a katilmamiz ve tim zeytincilerin
birlikte bu cati alinda olmasi da mimkan degil clinkl Karpaz Bolgesi
disindan bir Uretici buraya Uye olamaz gibi bir kosullari var.

Uretmek ve pazarlamak iki ayri kulvardir ve Gretici ile sanayici ayni
cati altinda olamaz. Uretici (riintinG en yilksek degere satmak
isterken sanayici de alacagi Grtnd en hesapli bir rakama almak

ister. Bu yUzden ZEYSAN'In da uzun soluklu veya sektore katki
koyacak kadar islev yapacagini distinmuUyorum. Bu yapidaki bir

dernegin zeytincilige katkisi olmasi beklenemez. Yukarida bahse
konu mevzudan bu cat altinda zeytinyagi sanayicileri ve zeytin
Ureticilerinin cikarlart hicbir zaman 6rtiismeyecektir. ileriye yonelik
baktiginiz zaman, vizyonu olan bir Uretici ya da bir sanayiciyseniz,
bu ikisinin bir arada ylrimeyecegini ve tikanacagini gorebilmeniz
gerekir. Eger ben bir (lkeye ihracat yapacaksam bunu bir Uretici
olarak yapmaya calismamaliyim. Bunu ticaret yapan bir firma ya da
kooperatif olarak yapmaliyim. Glic birligi sarttir. Eger glclerimizi
birlestirmezsek ihracattaki kotay, kaliteyi ve strdUrdlebilirligi hicbir
zaman saglayamayacagiz.”

“Sektorde bliyiik tiretici olmakla pazarda biiyiik olmak
arasinda cok fark vardir”

“‘Gectigimiz yilin Aralik ayinda bir kisim Uretici ve sanayici firma ile
gerceklestirdigimiz toplantida, baslangic olarak bir kooperatiflesme
kuramasak da sirketlesme yoluna giderek glclerimizi birlestirdigimiz
bir yapi kurduk. Simdilik yerel HOREKA sektoriine hizmet veren bu
sirket glin gectikce gliclenmekte ve emin adimlarla hedefledigi yola
devam etmektedir. 4 ortakli kurulmus olan bu sirket biinyesinde su
an, 2 dolum tesisi, 3 zeytin isleme tesisi, 2 paketleme tesisi, 30 binin
Gzerinde zeytin agaci, 150 ton sofralik zeytin ve cakistes isleme
kapastesi ve 170 ton zeytinyagl depolama kapasitesi bulunmaktadir.
Sektdrde blylk Uretici olmakla pazarda biyik olmak arasinda cok
fark vardir. Ben biiyik Ureticiyim, pazarda “en buyUk benim” anlayisi
olmamalidir. Gic birligi herkese fayda saglar.”

“Elle tutulur hicbir kayit ve denetim yok”

Biz yurt disinda kendimizi istenilen sekilde ifade edebildik mi?
“Ingiltere’ye gittigimiz zaman yaptigimiz gériismelerde KKTC'de
Uretimde neredeyiz, hangi standartlardayiz konusunda gtizel
sunumlar yaptik. Kurumsal olarak sirketmizi ve Grinlerimizi bircok
mecrada tanitiyor durumdayiz, uzun zamandir gerek sosyal medya
gerekse digital reklam dinyasinda cok calismalar yaptik ve yapiyoruz.
Tum bu arglimanlarin yurt ici tantimi yanisira gini geldiginde yurt
disi taniimlarimiza da katki koyacagini cok iyi biliyorduk. Bizi ziyaret
eden ya da bizlerin ziyaret ettigi tim firmalardan sirket ve Grin
tanitimlarimiz konusunda évguler aldik. Uluslararasi alanda hentiz
referans verebilecegimiz is ortaklarimiz yok, bu konuda ise zayif
kaliyoruz. Sirketimizin tarihcesi, yerel referanslari, sertifkasyon ve
uluslararasi arenada aldigimiz kalite 6dUlleri bizleri biraz daha ileriye
tasimaktadir ancak gorduk ki karsi taraf yani tedarikciler icin yurtdisi
referanslari cok 6nem tasimaktadir”

Suan bizlerden talep edilebilecek hacimleri saglayacak kadar
GrtnimUz yok, yaptigimiz ttm gdrismeler yeni sezon ve sonrasl
icindi. Buglin 100 ton zeytinyagl istense, adada bu Grina bulmak
imkansizdir diye distinGyorum. Devletin farkinda olmasi gereken
bazi konular var. Oncelikle ihracat ne zaman yapilir sorusuna cevap
verirsek, bunun cevabi soyle ortaya cikar; ihracat, Ulkenin ihtiyac
fazlasi olan GriinUn satarak yapilmasi gerekir. Zeytinyag 12 yildir
Ulkeye ithal olarak girmesi yasak olan bir Griindr. Yerel Uretime ciddi
katki saglayan ve sektdrtin gelismesi icin milad diye tanimlayacagimiz
bu dénem sonrasinda zeytincilik cok ilerledi ve bu sektore ciddi
yatinmlar yapildi. En son, 2018 yilinda rekoltenin ¢ok az olmaslyla
ortaya cikan ihtiyac yUziinden Bakanlar Kurulu karari ile 60 ton
zeytinyagi ithal edilmisti.

“Bizler yurt disina zeytinyagi satacak sekilde temaslar kurmaya
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calisiyoruz. Ancak ilgili yil icerisinde ne kadar Uretim yaptik, Ulkenin ihtiyaci
nedir ve ne kadar ihracat yapabiliriz diye devlet mutlaka bu konuya acilen
el atmali ve ihracati da kontrolli yapmamizi saglamalidir. Aksi taktirde
satislar Uretim fazlasi degil de gelisi glizel bir ihracat kotasiyla yapilirsa,
Ulke ihtiyaci icin gerekli olacak tonajlarda mutlaka sikintilar olusacaktir.
Boyle bir durum sonrasinda neler olur tahmin edersiniz herhalde.

Zaten ithalatc firmalar strekli bu yasagin kaldiriimasi ile ilgili devlete
baski yapmakta ve serbest rekabeti savunmaktadirlar. Yurt disi satis
heyecanimizi kontrol etmeliyiz ve devlet de bunun hem adil hem de etik
kosullarda yapilmasini saglamali, ayrica denetlemelidir diye distniyorum.
Uretimde elle tutulur hicbir kayit ve denetim yok. Mesela, her degirmen
kac ton sikim yapar biliyorlar mi? Ulkenin ihtiyaci nedir, ihtiyac fazlasi
Grtin ne kadardir biliniyor mu? Yapilan ciddi plantasyonlar var ve cok
yakin bir gelecekte tiretim potansiyeli bliyiik oranda artacaktrr. ihracat
mutlaka cozim kapisidir ancak simdiden bu konuda cok ciddi calismalar
yapiimalidir.”

“Kayith 600 bin zeytin agaci var”

“Iigili bakanlik verilerine gére tilkemizde kayitl ve uydu gériintiilerine gore
600 bin zeytin agaci vardir. Ama yeni yapilan plantsyonlara da bakilirsa bu
1 milyon civarindadir. Bunlari dikkate alarak Gretim kapasite calismalar
baslatilabilir. Degirmenler zeytinyag kalitesinde dnemli farktordur, iyi bir
zeytin Ureticisiyim diyeblirsiniz ancak zeytinyagl Gretiminde degirmenin
kaliteye yansithigl etki cok bUyUktir. Hasat yaparken hasat kosullari da
ciddi sekilde kaliteye yansiyan ilk ve en énemli unsurdur.”

2022 ihracat yil olur mu?

“Kendi sektoriimizde 2022 ihracat yili olmayacak. Kendi icimizde sezon
baslangicina kadar zeytinyagi yeter mi yetmez mi bilmiyoruz. Su an
yaptigimiz gérismeler yeni sezon ve sonraki sezon icindir. Eldeki stogu
tiketmekle ilgili bir gorisme yapmadik. Elimizdeki stok sezon sonuna
kadar ancak yeterlidir.
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Karsi tarafin Girlindeki kriterleri nedir?

Gortsme yaptigimiz firmalarin Uzerinde durdugu iki konu oldu. Birincisi
kaliteli ambalaj ve kaliteli Grtn, ikincisi ise daha uygun fiyath Urtin cesitleri
(pet siseler, kavanozlar ve maliyeti daha dustk cam siseler).

Yaptigimiz gérismelerde yasal mevzuatlarla ilgili elle tutulur net bir veri
alamadik. ingiltere've KKTC'den gidecek olan zeytiyagina litre basina
uygulanan bir ambargo s6z konusudur. Kuclk caplarda zeytinyagi
gonderen bazi firmalar bu ambargo ile genelde karsilasmadi ama

bazen de karsilasildi. Bu her zaman olmuyor ama gercekte bodyle bir
vergilendirme vardir, orada yaptigimiz toplantida bu bize aktarildi. Temasta
bulundugumuz bir kac yetkilinin de toplantida KKTC icin ingiltere’ye
ihracat yaparken belli bir formatta giimriklendirme ya da vergilendirme
usullerini ortaya koyacaklari bir calismadan bahsedildi. Karsi tarafa fiyat
verirken limana teslim ya da fabrikadan teslim olacak sekilde iki tip fiyat
veriyoruz. Limana varan zeytinyagi icin litre basina 0.93 penny tutarinda
bir vergilendirme oluyor. Bunu iki sekilde ¢ozebiliriz diye distntyorum;
birincisi, yukarida bahsetigimiz sekilde, KKTC'den yapilacak ithalatlarda
uygulanacak 6zel bir vergilendirme formaty, ya da devletimizin ihracata
verecegi tesvikle bu sorun c¢ozdlebilir.

Devlet bize bu aradaki farki tesvik olarak verirse biz de karsi taraftaki alici
firmaya ilgili vergi matrahini bizim Ustlendigimizi belirtebiliriz. Gecen yil
stokta olan zeytinyaglarini toplamak Gzere Agustos — EylUl arasi yaklasik
30-40 glnluk yurt disi satis izni verilmisti. Turkiye've satisi yapilacak

olan zeytinyagina 5 Turk Lirasl, ingiltere’ve satis yapilacak olana ise 0.50
Penny tesvik verilmisti. Bence bu konu acilen tekrar gértstlerek hayata
gecirilmeli ve devlet Ureticisini koruyarak bu sorumlulugu tstlenmeli.”

Zeytin ve Zeytin Yagi Ureticileri Dernedi (ZEYSAN) Baskani, Akdeniz Zeytin ve Zeytinyadi LTD.
Direktérii Tayfun Tiiccar Kibris Tiirk Sanayi Odasi’nin Londra’da pazar arayisi igin diizenlenen
ticaret heyetinde firma olarak yer aldiklarini kaydederek gézlemlerini Sanayi Gazetesi

okuyuculari ile paylasti.

"Kendi kendimize

ambargolar koyuyoruz”

Tayfun TUCCAR (ZEYSAN Baskani)

“llk kez KKTC adina béyle bir etkinlik yapildi”

Londra’daki izlenimleriniz nedir? KTSO’nin bu girisimine nasil
bakiyorsunuz?

“Oncelikle Kibris Tiirk Sanayi Odas’’nin (KTSO) énciiliginde
gerceklesen bu ziyareti takdirle karsihyorum. Bu ziyaretlerin her

yil dUzenli olarak gerceklesmesini Gmit ederim. Gelecek yillarda da
ziyaretlerin devam etmesi ve sanayicilerimizi dis pazarlara tanitmak
veya acabilmek bunun yaninda Urettigimizi bu Ulkede dis pazarda
satabilmek icin bu arayis dogru bir arayistir. Dis dinyada bizim
drtnlerimizin muadili Grinlerin hangi kosullarda ve hangi fiyatlarda o
Ulkeye gittigini hem gdzimUzle gorelim hem de bu pazarda bizler ne
yapabilirz bunlari gérme adina cok glizel bir organizasyon oldu.

Ik kez KKTC adina bdyle bir etkinlik yapildi. Orada kendi sektdrimuzle
alakali 5-10 sirketle goristtk, onlara kendimizi ve Grlnlerimizi tanithik.
Bu konuda Urtnlerimize glveniyoruz. Akdeniz Zeytin ve Zeytinyagi
LTD olarak KKTC'de 1ISO22000 belgesine sahip (zeytin olarak) tek
firmayiz. Bu bizim icin hem gurur vesilesi hem de gida konusunda
hijyen ve saghkl Griin Gretmek adina énemli bir adimdir. Su anda orada
bu isleri yapan gerek Kibrisli Turk gerekse Turkiye'den oraya gitmis olan
Turklerle kontak kurduk.

“Istisareleri saglamak daha kolay oldu”

Daha 6nce ihracat girisimi yapip, tiriinlerinizi Londra’da pazarlamaniz
miimkiin degil miydi?

Malesef sahis olarak oradaki firmalarla kontaga gecip "biz geliyoruz,
sizinle gorismek istiyoruz” sekilde bir randevu almabilmek cok zordu.
KT Sanayi Odasi'nin araciligl ile heyet ile birlikte gidip, bu istisareleri
saglamak daha kolay oldu. Buradaki firmalar Tlrkiye'nin énemli
artnlerini ithal eden blyuk firmalardir. Bu firmalar Grinlerini Kibrisl
Turklerin ve Turkiye'den gelen Turklerin gittikleri sipermarketere
dagitim yapiyorlar. Akdeniz iklimini kendi yemek lezzetlerini arayan
insanlar var.

“Kendi kendimize ambargolar koyuyoruz”

ihracattaki esas sikinti taninmamis olmak mi1 yoksa kendi pazarimizi
kendimiz yaratamamizdan kaynakh?

Bana gore taninmamislik degildir, ama bu da bir etkendir. Kibris
Cumbhuriyeti bize gelin gliven yaratici dnlemler altinda, Maras'in yasal
sahiplerine devredilmesine karsilik Ercan Havalimani’na dogrudan ucus
ve Magusa Limani'na da dogrudan ticaret dnerisi yapiyor. Disinin
“gll” ihracati yapmak istiyorum ve Larnaka tzerinden dis piyasaya
gbndermek istesem Yesil Hat Tzigl'nden dolayr bana misade
etmeyecektir. Bizim ekonomimiz bu halde iken, kendi kendimize
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ambargolar koyuyoruz. Bu dustincelerle bir adim ileriye gidemeyiz.
Ambargoyu koyan yine biziz, biz. Bu sekilde ihracat yapamayiz. Simdi
gelinen noktada bir takim sikintilar olustu. Biz simdi bir Pazar bulduk ve
maliyetlerimiz Ispanya'dan, Portekiz’den gelen mallarla kiyasladigimiz
zaman bizim mallarimizin daha ucuz ve daha kaliteli oldugunu
goriyoruz. Biz 1 Pound asagiyada versek, mevzuata gore 1,07 pound
litre basina 6dememiz gerekecek. Hal bdyle olunca biz Grinimazi
asagl fiyata da versek zarardayiz.

2022 ihracat yili olur mu?

Bu adamlarla gidip goristik ve kontak kurduk. Ama 6ncesini de
distinmemiz gerekir. Yani bizden énce bu insanlarin kontak kurdugu
baska firmalar vardi ve planlamalarini da yil sonuna kadar yaptilar.
Devam eden baglantilari var. Bizim zeytinimizi érnegin ne kadar
begenirse begensin, baglantili oldugu firma ile anlasmasi bitene kadar
devam edecektir. Bu yil ille de ihracat yili olacak diye bir konu yoktur,
ama biz devam edersek, Urettigimiz Grlnlerin kalitesinden 6din
vermezsek ve o piyasaya girmek icin ugrasirsak ondmuzdeki yil bizim
icin ihracat yili olacaktir. yapabilecegiz.

“Uretimlerimizle de ihracata ilk defa girecegimiz icin cok
heyecanlyiz”

2022 ihracat yili olarak acikland... Peki sizce o basariyi elde etmemiz
mUmkdn mU? Ne yapilmasi gerekiyor?

“Biz 2022'yi kendi fabrikamizi magaza olarak da aciyor oldugumuz icin
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hem ic piyasanin nabzini iyi tanimlarken, Gretimlerimizle de ihracata

ilk defa girecegimiz icin cok heyecanliyiz. Ama uzun vadeli planlar
icerisinde oldugumuz icin 2023 yili bizim icin daha genis spektrumlu bir
yolculuk olacaktir.

Hedeflenen yillik ihracat rakamlari nedir? .
“Tam olarak kendimiz de bunu netlestiremedik. llerde bunlari da daha
net gérecegimiz bir donemdeyiz.”

“Ciddi kaygilar ve maddi sikintilarla ayakta duruyoruz”

KKTC suan ihracatta hangi noktadadir? Neler g6zlemlediniz?
“Ihracatin cok ilerleyecegini ve yolumuzun eskisinden cok daha aydinlik
oldugunu gozlemliyoruz. Eski yillarimiz tamamen bir hiisran oldugunu
hepimiz maalesef biliyoruz. Yasadigimiz ambargolardan hem i¢ hem de
dil piyasada ciddi kaygilar ve maddi sikintilarla ayakta duruyoruz fakat
bunlarin hepsini sanayi odasinin artik yeni duyarlilik yontemleri ve
kalkindirma yollariyla ilerleyecegi bizi acikcasi cok heyecanlandiriyor.

Londra sonrasi fikriniz nedir? KKTC bu konuda kazanim saglayacak

mi?

“Elbette blyuk bir kazanim saglayacaktir fakat daha byUk sahalar

icin calismaya devam etmeliyiz. Londra blyik bir saha ve yetismekte,

tutunup da yillarca devam etmekte zorlanabiliriz o ylizden calismalarin
hizli, yogun ve iletisimle kuvvetlendirilmesi gerek.

Londra’daki izlenimleriniz ne oldu? Bu ziyaretteki 6ngériintiz nedir?
“Ingiltere’nin Avrupa Birligi'nden cikmasindan dolayi ingiltere ile olan
iliskilerimiz daha da ileriye tasinmak istendi. Ozellikle ihracat icin
onemli bir adim atildi. Avrupa Birligi kriterlerinde ihracat noktasinda
bir takim sikintilar yasaniyordu, ingiltere’ye ihracat yapma noktasina
bir takim sikintilarimiz var. Ticari boyutta bir ihracat olmamasi

bizler icin dezavantajdi. O yiizden bu ticaret heyetinin ingiltere'de
gerceklestirdigi bu temaslar cok énemli bir olaydir. Biz oraya gidince
orada bir takim e-toptancilar, butik ithalatcilar ile gdrismelerimiz oldu.
Biz kendi Urtinlerimizi tanittik. Glizel bir gdriisme oldu. lyi déntstmler
aldik. Ontimtzdeki Eyltl- Ekim aylari zeytinyag icin énemli bir ay. Yeni
sezon icin zeytin hasadina baslanacak. Suan zaten yeterli GriinimUz
olmadigl icin onlarla da yaptigimiz goérismede Eylil- Ekim aylarindaki
yeni sezon Urdnlerimiz icin baglantilarimizi gerceklestirdik. Bence bu
gortsmeler daha da kapsamli gerceklesmeli, bu bir ilkti ve nasil bir
tepki alacagimizi da bilmiyorduk. Eminim buradan aldigimiz fikirlerle
daha da genis ve kapsamli bir calisma yapacagiz. Bizim ingiltere’de
isim yapmis ascilarimiz var ve onlarla birlikte Kibris'a 6zgli yemeklerin
yapllip bir festival seklinde tanitimi da yapilabilir. Bu KKTC icin 6nemli
bir adim oldu. Kibris Turk Sanayi Odasl Baskanimiz da burada ciddi bir
gorev Ustlendi ve ilk adimr atti”

“Verginin kalkmasi bizim icin 6nemli bir adim”

ihracattaki sikintilariniz nelerdir?

“Ihracattaki en biyiik sikintimiz tasimaciliktir. Tarkiye Cumhuriyeti
Elciligi'nin oradaki gorevlileri Turkiye adina strekli gbrismeler
yaplyordu. Turkiye icin bir kota ve glimrUk vergisi de cikiyor. Strekli
bu konular giindeme getiriliyor. Boris Johnson biz oradayken bir
aciklama yapmis ve “niye Tirkiye'den gelen zeytinyagindan vergi

Agrotem Trading Ltd. Direktérii Hakan Temizyiirek, Kibris Tiirk Sanayi Odasi’nin ilk kez ihracat
adina bir heyetle girisim baslattigi Londra temaslari ile ilgili gériislerini Sanayi Gazetesi
okuyuculari ile paylasti. Vergilerin yiiksek olmasindan dolayi rekabet etme giiciiniin diistiigiine
dikkat ceken Temizyiirek, ihracat adina éniimiizdeki siirecten umutlu oldugunu séyledi.

“lhracat icin onemli bir
adim atilch”

Hakan TEMIZYUREK (Agrotem Trading LTD. Direktérii)

aliyoruz”. Oradaki PR firmasini elemani bize tim gorismelerde konuyu
glindeme getirdiklerini de soyledi. Baktiginiz zaman litrede 1 pound
gibi ciddi bir vergi miktari geliyor. Biz strekli olarak bu sorunu dile
getiriyoruz. Biz bu gorismelerde cesitli notlar alarak calismalarimizi
yapacagiz. Verginin kalkmasi bizim icin 6énemli bir adim olur.”

“Uluslararasi alanda ilk kez KKTC adina altin édiil aldik”
ihracat yapilirsa istenilen kalitede iiretim ve yeterli miktarda tiriin
gonderme sansimiz olur mu?

“Suan kaliteli Gretim yapiyoruz. Tabi ki bir anda istenilen rakamlara
ulasamayiz ama ilerleyen strecte bununla ilgili taleplere gore Gretim
yapacagiz. Biz butik tretim yapiyoruz. Ust kalite tiretim yapiyoruz.

En baslica dnceligimiz kalitedir. Ambalaj olarak en ¢cok begenilen
ambalajlardan biri olduk. Yillardir bu calismayi yapiyoruz ve uluslararasi
alanda ilk kez KKTC adina altin 6dul aldik. Bu bizim icin édnemli bir
noktaydi. Ambalaji ve tadi cok begenildi. Bizim GrinUmuzin ozelligi de
agaclarimizin eski Kibris zeytini olmasidir. Agaclarimiz 100-150 yilhktr.
Bu ylizden aromasi ve tadi farklidir. Biz bunu dne cikarmaya calistik.
Suan Ulkemizde ciddi anlamda plantasyonlar yapildi. Yeni sezonda
ihracata yetecek kadar Grinim(z oldugunu distndyorum. Bu

rakam daha da artacaktir. Bu agaclar verime gectigi zaman cok ciddi
zeytinyagl Uretimi olacaktir. Bu bizim icin cok 6nemli rakamlardir. Biz
suan ne kadar talepleri karsilayabiliriz bilemiyorum ama ciddi anlamda
zeytinyagl cikacagini distntyorum.”

2022 zeytinyagi icin ihracat yili olabilir

ihracat olursa ne 6ngoriiyorsunuz? 2022 yili ihracat yili olur mu?
“Yavas yavas hazirliklar yapiliyor. Bu yil zeytinyagi Gretimi icin iyi bir
sezon olacak diye diistintyorum. Eylil gibi hasat baslanacaktr. ic
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pivasada yapilan baglantilarimiz var ama yine ihracat icin belli bir
rakam yapabilecegimizi dtstntyorum. Yani 2022 zeytinyagi icin
ihracat yili olabilir. Geg kalmis sayilmayiz. Tasimacilik fiyatlari cok
artmis durumdadir. Bununla ilgili de bir takim gortsmeler yaptik.
Vergi icin ciddi girisimler yapiliyor. Eger bunlar olmazsa ciddi bir

ihracat yapabilecegiz ve dis piyasa ile rekabet edebilecegiz diye

dustntyorum.”

“Bu iilke icin ciddi anlamda canla basla ¢alisilmasi
gerekiyor”

Daha 6nce dis piyasa icin girisim yapildi mi1?

‘Ambargolar belki var ama bizim gidip kendimizi orada tanitmak
zorundayiz. Ambargolar var diye geri duramayiz. Kibris Turk Sanayi
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Odasi’'nin da Kibris Turk Ticaret Odasi’nin da destek vererek orada
ciddi calismalar yapmasi gerekiyor. ingiltere bizim ikinci vatanimiz
gibi oldu. Orada yasayan yUz binlerce Kibrisli Tirk var. Orada énemli
bir piyasa var. ciddi bir lobi faaliyeti ile ugrasmamiz var. Siyasi olarak
da bir seyler yapmamiz gerekiyor. ingiltere’'deki temsilcimizin bizi
daha fazla ciddiye alarak bir seyler yapmasi gerekiyor.

Bu Ulke icin ciddi anlamda canla basla calisiimasi gerekiyor. Oradaki
pivasaya bireysel girmemiz zordur. Ihracata adim atmamiz gerekiyor.
Ekilen plantasyonlar 3-5 yil sonra verime girecek ve cok ciddi bir
Uretimimiz olacak. Suan ic piyasada da ciddi bir talep var. Turistler
otellere gelmeye basladi ve simdiden yetisebilir miyiz bu taleplere
endise icerisindeyiz. Bu yil ihracati baslatmak adina bir yerden
baslamaliyiz”

2017 yilinda kurdugumuz poliiiretan enjeksiyon ve kalip sistemini devreye alip iirettigi poliiiretan gévdeli
buzdolabi ve dondurucu gesitleri icin Avrupa Standartlarina Uygunluk ( CE ) belgesi alarak Kuzey
Kibris’ta bu derecelendirmeyi elektrikli cihazlar igin alan ilk ve tek firma konumuna ulasan aile

sirketi Karsal Endiistriyel Mutfak yoneticisi Nazim Adem Karasalih ile Kibris Tiirk Sanayi Odasi’nin

gergeklestirdigi Londra temaslari iizerine konustuk.

"Kapasite olarak yeterli

degiliz”

Nazim ADEM KARASALIH (Karsal Endustriyel Mutfak Yoneticisi)

Londra temaslariniz nasil gecti? izlenimlerinizi paylasir misiniz?
“Olumlu goriismelerimiz oldu”

“Londra temaslarimiz oldukca olumlu gecti. Simdiye kadar ticari
heyet organize edilmemisti, ilk kez oldu. Oncelikle boyle bir
organizasyonda yer almamiza firsat veren Kibris Turk Sanayi

Odasi (KTSO) baskanimiz Ali Kamacioglu'na ve ekibine firmamiz
adina tesekkdr ederim. KTSO ekibi bizlerle yakindan ilgilendi ve
bize bu temaslar hakkinda dizenli olarak bilgi verdi. Ihrac etmeyi
hedefledigimiz Urlnlerle ilgili b2b (business to business) gbrismeler
yapabilecegimiz firmalar bulunmasi icin 6zel bir PR firmasi ile
calistilar ve profesyonel olan firma bizler icin 10’dan fazla gida,
endUstriyel mutfak vb. konularda Londra piyasasinda hizmet
veren firma bulusturdu. Bulunan firmalarin bir kismi ile Londra’da
gorusmelerin yapildigr Copthorne Tara Hotel'de goristik, bazilari
ile uzaktan zoom konferans araciyla ve bazi firmalari da yerlerinde
ziyaret ederek goriismeler gerceklestirdim.

Biz Urettigimiz endUstriyel pisirme, sogutma cihazlari ve

mutfak ekipmanlarimizi yurt disina satmayi hedefliyoruz. lhrac
edebilecegimiz Grlnler suan icin CE belgesine sahip olan sogutma
cihazlarimiz ve belge gerekmeyen mutfak ekipmanlaridir. Pisirme
cihazlarimiz icin de CE belgesi alma calismalarimiz strmektedir.
2023 yilina pisirme cihazlarimiz icinde CE belgesi almayi ve onlarla
ilgili de ihracat calismalarimizi baslatmayi hedefliyoruz.

Edindigimiz bilgilere gore Londra'da 2023 basindan itibaren CE
belgesi sertifikasyonuna bire bir muadil Ingiltere’nin hiikimetinin
cikardigi UTCA ismindeki sertifikasyon devreye girecek ve bize CE
belgesini sunarak UTCA sertifikasyonu belgesini alabilecegimiz
bilgisine ulastik, konuyla ilgili calismalarimiz devam ediyor.
Londra'ya giderken sogutma cihazlarimizla ilgili kapsamli bir
katalog hazirladik. Gortstigumiz tim firmalara katalogumuzu ve
kartvizit vererek bilgilendirdim. Ayrica firmamizla ilgili hazirladigimiz
kurumsal videomuzu da gortsttgimuiz firmalara izleterek Uretim
streclerimizle ilgili bilgiler verdim.

Amacimiz Londra i¢ piyasasindaki “busines to busines” dedigimiz
isletme toptanci ticari gbrismesi yapmakt ve yaptik. Biz direk
kullanicl yaninda toptanci isletmelerede ulasmak istiyorduk. Bizim
icin dnemli olan bir firma ile zoom Uzerinden goriserek Urlnlerimizi
tanittik. Firmanin ihtiyaglar dogrultusunda onlara fiyat calismasi
yapmamizi istediler. Hoteldeki gériismelerde Turkiye'de bulunan bir
markanin temsilciligini yapan baska bir firma da bizimler gortserek
drtnlerimiz hakkinda bilgi istedi. Onlarla da olumlu gorismelerimiz
oldu. Bizim Urettigimiz bir teshir Gnitemizi begendiler ve fiyat talep
ettiler. Bu sekilde olumlu dondsler aldik.”

“Teklif taleplerine cevap vermeye calisiyoruz”

Daha 6nce ihracat anlaminda girisim yaptiniz mi? ihracatta sikinti
var mi?

Daha 6nce Kibris Cumhuriyeti’ne yesil hat tizigu kapsaminda
endUstriyel mutfak Grinlerimizden ihrac etmistik fakat farkl

bir Glkeye Urln ihrac etmedik. Ik kez diizenlenen Londra

Ticari Heyeti icin pazar arastirmasi yaparak Londra'ya gittim.
Ingiltere piyasasindaki sogutucularin fiyatlarini arastirdik. Kendi
maliyetlerimizi ¢ikararak bir karsilastirma tablosu olusturduk. Ihracat
yapma noktasinda ne yapabiliriz diye bir fizibilite raporu cikardik.
Ihracat noktasinda Turkiye Uzerinden mensei alarak “O” giimrikle
ticaret dairesininde navlun destegiyle Grtnlerimizi ihrac edebiliriz.
Ayrica Kibris Cumhuriyeti Gzerinden yesil hat tGglzl kapsaminda
drtnlerimizi yine glimrik muafiyetli hem Kibris Cumhuriyetine
hemde diger Ulkelere ihrac edebiliyoruz. Tabi tercih edilmede
kalitede dnemlidir. Bu dogrultuda makine parkurumuzu gelistirecek
teknolojik yatirimlara basladik.

“Birkac yil icerisinde seri liretime gecmeyi planliyoruz”
2022 yilini ihracat yili olarak mi gériiyorsunuz?

“Kendi sektoriimUz icin konusacak olursak, biraz daha yol kat
etmemiz gerektigine inaniyorum. Suan icin ic piyasaya yetisme
konusunda sikintimiz yok. Dis piyasadan talep gelse yine yetisebiliriz
ama sinirli kapasitede yetisebiliriz. Ekonomik olarak dinyadaki
durum ortada. Bu yil icerisinde bir ihracat hedefimiz yok ama
gelecek yil icin bu konuda atilim yapabiliriz.” Gecmiste Glney Kibris'a
yesil hat tUzUgU Uzerinden bir takim Grenler sathik, ara ara bizden
arin talep eden bireysel mUsterilerimiz ve toptancilar mevcuttur.
Hedefimiz ilk etapta Glney Kibris ve yakin cevre Akdeniz Ulkelerine
(Libnan, Urdln vb.) sogutma, pisirme cihazlarimizi ve mutfak
ekipmanlarimizi ihrac etmektir.

“Avrupa Standartlarina uygun lirtinler iiretiyoruz”

Kibris Turk Sanayi Odasi’'nin girisimleri hakkindaki gérisleriniz
nedir?

‘Dogru bir atiim oldu. Bizim icin cok faydali olacagina inaniyorum.
Simdi degilse bile ilerleyen slrecte gerek Ingiltere gerek baska
Ulkede yapilacak olan bu tir calismalarda yer almak istiyoruz.

Biz tamamen yerli Gretim yaparak, Avrupa Standartlarina uygun
katma degeri yUksek Grtnler Uretiyoruz. Biz bu tlkede gida olarak
baktigimiz zaman zeytinyagl, sut, kahve vs. gibi cesitler hep Uretilen
var olan Urlnlerimizdi. Bizim Urettigimiz Grtnler ise bu Ulkede tektir.
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Ulkemizin yerli mobilya iiretiminde éncii isimlerinden Sezer Kéroglu Ltd. direktérii Dervis
Kéroglu ile Sanayi Odasi’nin diizenledigi Londra temaslari ve ihracat iizerine konustuk...

““Oturup beklemek va da mucadele
etmemek basariya kimseyi
ulastirmaz”

Sezer KOROGLU (Sezer Kéroglu Ltd. Direktori)

“Cin’den ihracat yaptiklari icin rekabet edebilirligimizi
sorguladim”

Londra temaslarinizdaki izlenimleriniz ne oldu? .

“Bence cok giizel bir organizasyon oldu. Oradaki Hint asilli Ingilizler
ve Turkiye'den oraya yerlesmis Turklerle gériisme sansimiz oldu.
Ozellikle Tarkiye Elciligi bizi bu konuda bilgilendirdi. Resepsiyonumuza
katilarak orada Ingiltere pazari ile ilgili ticaret misavirleri sunum yapt.
Oradaki potansiyeli karsilikli goriismelerimizde de umut verici olarak
nitelendiriyorum. Tabi bu gibi temaslarin strekli olmasindan yanayim.
Ikili iliskiler daha fazla imkan ve sonuc¢ dogurur diye dtstniyorum.
Biz orada firmalari ziyaret ederek, calisma alanlarini gordtk.

Cin'den ihracat yaptiklar icin rekabet edebilirligimizi sorguladim.
Cin'den Ingiltere’ye 20 bin dolara giden konteynerin Kibris'tan
Ingiltere’ye 5 bin dolara gidebilecegini 6grendik. Tabi Cin'le rekabet
edebilecek glicimuz yok fakat oradaki orta ve liks sinifa hitap
edebilecek rekabet sansimizin oldugunu da yazismalarimizdan ve
verdigimiz tekliflerden, aldigimiz geri donlslerden 6grendik. Karsilikli
gorismelerimiz devam ediyor.”

“Ingiltere montaj elemani bulmakta zorlaniyor”

ingiltere’deki mobilya pazarinin durumu nedir?

“Ingiltere’de iscilik maliyetleri ve malzeme fiyatlar oldukca ylksektir.
Bizim maliyetlerimizin Gzerinde Gretim yapiliyor. Ingiltere pazarinda
cok ks yaninda en alt sinif Grtnler de bulunabilir. Ingiliz disariya
montaj yapmadan kendi alip, kurma yéntinde mobilyalar tretiyor.
Ingiltere montaj elemani bulmakta zorlaniyor. Dogru kisilerle dogru
iletisime gecilirse mutlaka ihracat icin bir kapi acilabilir”

“Oturup beklemek ya da miicadele etmemek basariya
kimseyi ulastirmaz

2022 yili ihracat yili olur mu?

“Bir stirec gerektigine inaniyorum. Yili yariladik ve Londra’ya Kasim-
Aralik ayinda bir kez daha gidilmesi konusuluyor. Bu strecler hemen
hayata gecebilecek strecler degildir. Sanayi Odasi baskaninin soyledigi
de dogrudur. Hedef koymustur ve o hedefe ulasmak icin de gayret
gostermektedir. Oturup beklemek ya da miicadele etmemek basariya
kimseyi ulastirmaz. Suan ambargolardan dolayi bir takim engeller
vardir. Turk mensei alirsak ve naviun destegi ile bir takim ihracatlar
yapabiliriz. Ama biz nedense son donemlerde fiyatlarin strekli degismesi
ile ic piyasada dahi teklif verirken cok zorlaniyoruz. Su asamada
mevcutlarimizi koruma ile ugrasiyoruz.

“Bizim zeytinyag kalitemiz oldukga gelismistir”

lhracat olmasi halinde ekonomimiz ne kadar kalkinacaktir?

Biz mobilya sektorl olarak gliney pazarina da girmeyi hedefliyoruz.
Cok glizel bir gelismeye sahit olduk. Zeytinyagi Ureticileri yesil hat
thzUgU Gzerinden 120 tane zeytinyagini glineye gecirdi. Biz bu
gelismeye cok sevindik. Bizim zeytinyagi kalitemiz oldukca gelismistir.
Zaten bir cok zeytinyagl firmasi 6dul olarak kalitesini tescillemistir.
Dinyada baska tlkeler basarir biz basaramayiz diye bir sey yok. Imkan
verilirse biz de gayret gosterip, calisiriz. Biz mobilya sektori olarak
gliney pazarina da girmeyi hedefliyoruz ve is yapmaya da basladik. Bu
yondeki gayretlerimiz bir kac senedir ve strekli geliserek devam ediyor.
Oturarak hedefe ulasabilen tek mahldk tavuktur. Bizler hayallerimizin
pesinden kosmayi 6grenmeliyiz. Ulke olarak da daha sistemli daha
gayretli ve caliskan olmak zorundayiz. Hedefe ancak mUcadele ederek
ve cok calisarak ulasilabiliniz. Artik bazi seyleri asmak zorundayiz. Emek
verilmeden hicbir basari elde edilmez.

Liitfiye Ozipek Ayakkabi Sanayi Ltd. direktorii Liitfiye Ozipek Londra temaslari ile ilgili
degerlendirmelerde bulunarak, ihracat hakkinda gériislerini paylasti.

“lhracatin cok ilerleyecegini

gozlemliyoruz”

Lutfiye OZIPEK (Lutfiye Ozipek Ayakkabi Sanayi LTD.)

Kibris Turk Sanayi Odasi ilk kez 14 firma yetkilisi ile ticaret heyeti
adi altinda Londra’da temaslarda bulundu. Peki 6ncelikli olarak
hedeflenen nedir?

“Oncelik hedefimiz Avrupa'da ve Giiney Kibris'ta yerli Giretimlerimiz
olan tUm Uretimlerimizi rahatlikla ihracatla tanitmak ve satmak.”
“Eksiklikle beraberligimizdeki glicle cozilecektir”

Yerinde yaptiginiz incelemelerde neler gézlemlediniz?

“Biraz fazla geri oldugumuzu ama bu durumun beraber ve birlik
icerisinde calisilarak cozilebilecegini gozlemledik. Kendimizden
daha Ustlin zannettigimiz her seyi aslinda daha cok UGreterek ve

daha cok bir adanmislikla cdzebilecegimize inaniyorum. Eksiklikle
beraberligimizdeki glicle cozilecektir”

Londra’da yaptiginiz temaslarda firmalarla iletisimleri nasil kurdunuz?
“Bireysel olarak biraz sikinti yasadik. iletisimde biraz problem oldu o
ylzden gorismelerimiz cok verimli gectigi soylenmese de yine de cok
yararl gértiismeler gerceklestirdik. Daha yolun basindayiz o ylzden
yolda 6grenilecek cok sey olduguna inanityorum.”

ihracat kriterleri neye gére belirleniyor? Potansiyel alici var mi?
“Su an icin belirli ¢lctlerde toptan alicilarimizla gorustyoruz,
kriterlerimiz ise imalat sayisinin fazla olmasi. Bin Uc¢ yiiz metre karelik
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bir Gretim fabrikasinin hacmine gore yiksek oranda Uretim sayimizin
artmasi gerektigi kanisindayiz, dolayisiyla ingiltere ve baska tilkeler
olmak Uzere bize ne kadar sans taninirsa biz de o kadar Gretim
yapabilecegiz.

“Uretimlerimizle de ihracata ilk defa girecegimiz icin cok
heyecanliyiz”

2022 ihracat yili olarak aciklandi... Peki sizce o basariyi elde
etmemiz miimkin mii? Ne yapilmasi gerekiyor?

“Biz 2022’yi kendi fabrikamizi magaza olarak da aciyor oldugumuz
icin hem ic piyasanin nabzini iyi tanimlarken, Urettiklerimizle de
ihracata ilk defa girecegimiz icin cok heyecanliyiz. Ama uzun vadeli
planlar icerisinde oldugumuz icin 2023 yili bizim icin daha genis
spektrumlu bir yolculuk olacaktr.

Hedeflenen yillik ihracat rakamlari nedir? .
“Tam olarak kendimiz de bunu netlestiremedik. llerde
bunlari da daha net gérecegimiz bir donemdeyiz.”
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“‘Ciddi kaygilar ve maddi sikintilarla ayakta duruyoruz”

KKTC suan ihracatta hangi noktadadir? Neler gozlemlediniz?
“‘Ihracatin cok ilerleyecegini ve yolumuzun eskisinden cok daha
aydinlik oldugunu gdzlemliyoruz. Eski yillarimiz tamamen bir hiisran
oldugunu hepimiz maalesef biliyoruz. Yasadigimiz ambargolardan
hem ic hem de dil piyasada ciddi kaygilar ve maddi sikintilarla ayakta
duruyoruz fakat bunlarin hepsini sanayi odasinin artik yeni duyarlilk
yontemleri ve kalkindirma yollariyla ilerleyecegi bizi acikcasi cok
heyecanlandiriyor.

Londra sonrasi fikriniz nedir? KKTC bu konuda kazanim
saglayacak mi?

“Elbette blylk bir kazanim saglayacaktir fakat daha buytk
sahalar icin calismaya devam etmeliyiz. Londra buyUk bir saha ve
yetismekte, tutunup da yillarca devam etmekte zorlanabiliriz o
ylzden calismalarin hizli, yogun ve iletisimle kuvvetlendirilmesi
gerek.

Sanayi Odast ilk kez 14 firma yetkilisi ile Londra Ticaret Heyeti adi altinda
Londra'da temaslarda bulundu.

“Londra’daki temaslarimiz taniim ve marka bilinirligi icin
6nemli bir gelismedir”

Londra Ticaret Heyeti'nin 6ncelikli hedefi nedir?

“Ureten insan mutludur, mutlu olur. Uretim, toplumlar icin olmazsa
olmazlardan biridir. Dogal olarak Urettiginizi de satmak istersiniz. Kibris
Turk Sanayi Odasr’'nin ilk kez gerceklestirdigi bu etkinlik, toplumumuz icin,
devaminin gelmesi kaydiyla oldukca degerli. Fuarlara da katiyoruz ancak
fuarlar, birebir toplantilar kadar etkili olamaz. Londra'daki temaslarimiz
tanitim ve marka bilinirligi icin dnemlidir. Dolayisiyla bu tur etkinliklerle
hedeflenen Urlinlerinizi dis pazarlara satmak bu pazarlardaki tlketicilerle
bulusturmaktir”

“Uriinlerimiz ilgiyle karsilandi”

Yerinde yaptiginiz incelemelerde neler gézlemlediniz?

“Maalesef bu etkinlige vize gecikmesi nedeniyle yerinde katilamadik.
Temsilcimiz araciligiyla etkinlikte bulunduk. Online gortsmelerle
Kibris'tan bire bir toplantilar gerceklestirdik. Gortstiglimuz insanlar
Grtnlerimizle ilgilendi, toplantilarin devamini yapacagiz yapiyoruz.”
ihracat kriterleri nereye gére belirleniyor? Potansiyel alici var mi?

Bir bilisim firmasiyiz. Bizler icin ihracat kriteri, Urlin génderme, gibi
sorunlardan cok, uluslararasi reglilasyonlara ve standartlara uyumluluk
cok 6nemli. Mesela GPDR, bizdeki Kisisel Verilerin Korunmasi” hususu
var. Veri glvenligi ISO 27001 gibi standartlar araniyor. Daha ucuz is
glictyle Urln fiyatlarini da yerle bir etmeden bu pazarda yer alabiliriz.

ihracatta yasanan esas sikintilar nedir?
“SoftwareMen yazilim Grinleri ve Datumcenter veri barindirma hizmetleri
ile Ingiltere pazarinda yer almaya calisiyoruz. Ozellikle ingiltere gibi dijital

Gigabyte LTD. Direktorii Yilmaz Kaygisiz, Kibris Tiirk Sanayi Odasi’nin ( KTSO ) iilkenin ihracat
postansiyelini giiclendirmek amaciyla ilk kez diizenledigi Londra Ticaret Heyeti etkinligi ile

ilgili degerlendirmede bulundu. Kensigton Bélgesi’nde, Copthorne Tara Hotel’de diizenlenen
etkinlige Kibris’tan farkli sektorlerden 14 iiretici- ihracatgi firmanin katildigini ifade eden
Kaygusuz, ingiltere’den ve diinyanin farkli yerlerinden gelen potansiyel is ortaklari ile temsilcisi
araciligi ile bulustuklarini kaydetti.

“Uretecegiz, kaliteli Grin _
cikaracagiz ve ihracg edecegiz”

Yilmaz KAYGISIZ (Gigabyte LTD. Direktorii)

altyapisi oturmus bir Ulkede isimiz zor ancak imkansiz degil. Bir &dnceki
sorunuzda da bahsettigim standartlari, kisa bir hazirlik asamasindan sonra
saglayabiliyoruz.

“Uretecegiz, kaliteli iiriin cikaracagiz ve ihrac edecegiz”
2022 ihracat yih olarak acgiklandi... Peki sizce o basariyi elde etmemiz
miimkiin mii? ne yapilmasi gerekiyor?

Bu basariyi elde etmek mimkUn ancak cok calismamiz lazim. Herkes
elinden gelenin cok daha fazlasini yapmali. Once Devlet 6zel sektériin
onUnU acmak icin geregini yapacak. Bizler de 6zel sektor olarak
Ustimize diseni yapacagiz. Uretecegiz, kaliteli Urlin cikaracagiz ve ihrag
edecegiz.

Sektoriiniizde hedeflenen yillik ihracat rakamlari nedir?

“Yazilim ve hizmet Gretimi yapiyoruz ve bizler icin strekliligi olan gelirler
cok 6nemli. Bu ylzden Urin hizmet fiyatlarimizi da o pazara gore
partnerlerimizle yeniden olusturacagiz. Hedef rakam belirlemedik.
Onemli olan ilk konu ihracata baslamak ve triinleri yabanci kullanicilarla
bulusturmak.”

“Ticaret ile liretim yapan arasinda farklar netlestirilmeli”
KKTC suan ihracatta hangi noktadadir? Neler gozlemlediniz?

“Zayif bir noktada. Cok daha ileriye gidebilecek potansiyeli var ctinkd.
Ancak dnce Uretmeliyiz ve kaliteli Gretmeliyiz. Bu konuda Devletin de
Ustiine disen dnemli goérevler var. Ureteni 6nce dévmekten vazgecmeli
ve ticaret ile Gretim yapan arasinda farklar netlestirilmeli. Uretici icin
gerekli Stbvansiyonlar saglanmalidir.”

Londra sonrasi fikriniz nedir? KKTC bu konuda kazanim saglayacak mi?
Kesinlikle saglayacak. Bir aksilik olmaz ise Londra temsilciligimizi acmak
icin kollarr sivadik bile...
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Mobilya sektériiniin éncii isimlerden biri olan Ozyiiksel Mobilya’nin geng direktérlerinden
Mustafa Yiiksel ile Kibris Tiirk Sanayi Odasi’nin Londra temaslari iizerine konustuk.

“Pazarin varatilmasi ile thracat
kapisi acithir”

Mustafa OZYUKSEL (Ozyiiksel Mobilya Direktérii)

ilk olan organizasyonda yer almis olmak bile 6nemliydi

Sanayi Odasi ilk kez bdyle bir girisim baslatti, izlenimleriniz nedir?
“Kibris Tuirk Sanayi Odasi, (KTSO) Ticaret Heyet ile birlikte Ingiltere’ye
yonelik ilk kez boyle bir organizasyon gerceklestirildi. Bu anlamda

bir ilk olan organizasyonda yer almis olmak bile dnemliydi. Tabi bu
ziyaretlerin tek seferle sinirli kalmayip, bir strekliligi olmasi gerektigine
inanyorum. *

“Londra’da mobilya sektérii icin iyi bir pazar oldugunu
gozlemledik”

Beklenen ilgiyi gordiiniiz mii? Sektoriniz ile ilgili temaslar nasil
gerceklesti?

“Mobilya, kapsamindaki Grtin gami olarak cok genis bir sektor. Biz
“oturma gruplari” icin potansiyeli anlamak amaciyla katildik. Kendi
markamiz olan Veneer Novelty Collection ve Veneer Home altinda
yaptigimiz Gretimlerimiz oldukca genis bir yelpazededir. Oturma
gruplarricin misteri olabilecek firmalar genelde orta segmentten alici
firmalardi. Bu bakimdan bizim ilgilendigimiz B ve B+ muUsteri
segmentinin disinda kalan firmalardi. Amac pazari hissetmek

ve kendimizi bir nebze tanitmakti. Bu anlamda basarili bir

ziyaret oldu. GorUstigimiz firmalardan iki tanesi ile is

firsatlarini detayl gértisme ve teklif sunma sansimiz da oldu.
Yaptigimiz arastirmalar ve edindigimiz izlenimler sonucunda,
Londra’da mobilya sektordi icin cazip bir pazar oldugunu

belirledik. Bu bizim icin 6nemlidir. Bunun hesaplarini da
ontmizdeki glinlerde yapacagiz”

Talepleri karsilayacak kadar iiretim yapabilir misiniz?
Istenilen kaliteyi yakalayabileceginizi diistiniiyor musunuz?
“Bizim burada Urettiklerimizin haricinde istenilen 2 sey var.
Biri yangina karsi dayaniklilik, digeri saglamlik. Uriinlerimiz
saglamlik beklentisini fazlasiyla karsiliyor. Yanmazlik ise
kullanilan kumas vb malzeme ile alakali bir konu. Bunu

da rahatlikla yapabilecek imkanlarimiz var. Bizim su anki
kapasitemiz aylik 30-40 koltuk takimidir. Bu kapasitemizi,
talep olmasi halinde kisa strede 100 takima kadar cikabiliriz.”

“Pazarin yaratilmasi ile ihracat kapisi acilir”
Ambargolar altinda ihracat sikintisi olan bir tilkeyiz. Peki
bdyle bir ihracat girisimini nasil gériiyorsunuz?
‘Ambargolarin asilamayacak engeller olmadigin
dustntyorum. Bence pazarin yaratiimasi ile her tirlQ ihracat
kapisi acllir. Biz, bu ihracati yaparken ortanin stl segmente
yonelik Granlerimizle girmeyi hedefliyoruz. Fiyat olarak

da rekabet edebilecegimizi distndyoruz. Urlinlerimizin
kalitesini, kullandigimiz girdileri esas alarak pazar icin cazip
bir fiyatlama stratejisi belirleyecegiz.

2022 ihracat yili olur mu?

Su an ilk defa bdyle bir calisma Uzerinde yogunlasiyoruz...
Bizim Londra temaslarindan sonra yonetim kademesinde
konustugumuz konular oldu. Yonetim Kurulumuzla da
paylastim ve yapilacaklari simdiden planlamaya basladik.
Bence biz dis piyasada rekabet edebiliriz. Bu yonde
calismalara basladik. Bu yil bitmeden ilk ihracati yapmak icin
var glicimuizle calisiyoruz. 2023'Un ise ihracat adina daha
blyUk bir adim olacagina inaniyoruz.

Talep olmasi halinde siire¢ nedir? Hemen hazir olabilir misiniz?
“Tabi ki talebe gore calismalarimizi hizlandirabiliriz. Londra’daki
mobilya sektord farkli cesitler iceriyor. Bizim goristiglimiz
firmalardan birisi modUler mobilya ile en dipte fiyat talep etti. Bu
da bize uygun degildi. Digerleri ise daha fazla bizim standardimiza
firmalardi. Bunlarla gorismelerimizi yaptik. Kisa stirede sonuc
alacagimizi tahmin ediyorum.”

“Hammaddeye erisimde de ciddi sorunlar yasaniyor”
Hammadde fiyatlarindan kaynaklanan sikintilar var mi?

Hammadde fiyatlari sadece TL olarak degil, arz darbogazindan dolayi
doéviz bazinda da %50'lere varan oranlarda artti. Ustelik, hammaddeye
erisimde de ciddi sorunlar yasaniyor. Bizim kullandigimiz
hammaddenin tamami yurt disindan geliyor ve fiyatlar strekli artiyor.
Ancak, Tum bunlara ragmen gelecege pozitif bakmaya, bildigimiz
yolda kararlilikla yiriimeye devam ediyoruz.
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MAGUSA TERSANESI

Shipyard Famagusta Ltd.
/ Magusa Tersanesi Her
Tiirlii Deniz Araci ve
Gemi Balam Onarimi ile
Yeni Gemi insaati
Faaliyetleri Yaninda
Ulkemizde Agir is
Makinelerinin Tamir
islerinde Sertifikal
Personellerimizle
Hallamiza Hizmet
Sunmaktan Gurur Duyar.

Her Tiirlii Deniz Malzemeleri ve Boya Tedarigi
Kuyu Kazma Makinalar Kaynak ve Tadilatlar
Liman, Mendirek, iskele ve Kiy1 Yapilan Insaatlan
Kaynak isleri

CNC Kesim Plazma (3mm - 35mm sac)

Sanayi Tipi Torna (Cap1 80cm, Boy 6m Kizak Uzerinde

Cap 115cm, Ara parca sokiildiigiinde ¢cap 155cm)
450 Ton Kapasiteli Pres Makinesi
Biiyiik ve Orta Boy Sanayi Tipi Silindirler

info@shipyardcyprus.com / repair@shipyardcyprus.com / Tel: +90 392 365 30 55
Liman igi PK6, Gazimagusa Tersanesi, G.Magusa, K.K.T.C
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